ém‘/mmﬁmt@
SEVRE & LOIRE
LLLLLLLLL ’ENTREPRENDRE

Janvier —
Aout 2018



Table des matieres

I Lo [ £ 17 1= RS p.4

16 janvier - L'activité se réveille (Presse Océan)

18 janvier - Le Loroux Bottereau - Le paysagiste se met a I'éco-pdturage (Hebdo Sevre et Maine)
31 janvier - La Chapelle-Heulin - La petite épicerie restera petite mais chaleureuse (Presse Océan)

2m FOVIIEE ...t e e e e e e e e e e e e et e et seseaeeeeeeeaeeeeeeeeenaens p.7

2 février - Le Landreau - La Route des comptoirs s'‘agrandit et recrute (Hebdo Sevre et Maine)

6 février - La Boissiere-du-Doré - Bouyer-Leroux en plein essor (Presse Océan)

15 février - Ces entreprises qui peinent a recruter (Hebdo Sevre et Maine)

15 février - Vallet - Téléphonie, coupures a répétition aux Dorices (Hebdo Sevre et Maine)

17 février - Mouzillon - Néoditech envisage de s'‘agrandir & Mouzillon (Ouest France)

22 février - La Chapelle-Heulin - La société familiale devient distributeur national (Hebdo Sevre et
Maine)

T |V, o | £ p.14

ler mars - La Regrippiere - Boulanger, il redonne vie au village (Hebdo Sevre et Maine)
15 mars - Vallet - Une étude pour repenser le centre-ville (Hebdo Sevre et Maine)

T N (| P RTRRPRRPIN p.16

5 avril - Vallet — L'Ecocyclerie a collecté 220 tonnes d'objets en 2017 (Hebdo Sévre et Maine)

6 avril - Vallet — De I'or dans le pot de confiture (Ouest France)

12 avril - Vallet - Future zone commerciale Vallet : les opposants déboutés (Hebdo Sevre et Maine
19 avril - Vallet - La fibre est arrivée | (Hebdo Sevre et Maine)

26 avril — La Boissiere du Dorée — L'association pour le commerce de proximité dissoute

26 avril — Le Pallet — La supérette assure en place le service postal

LT |, U | TR p.22
10 mai - Divatte-sur-Loire - Food Truck, cefte mere de 6 enfants roule pour la cuisine (Hebdo Sevre
et Maine)

15 mai - Site dédié a I'économie (Presse Océan)

18 mai - Le Loroux Bottereau - Activité "recentrée” (Presse Océan)

20 mai - Le Loroux Bottereau - Succession bretonne au bar-tabac Le Central (Ouest France)
22 mai - Vallet - L'Ecocyclerie du Vignoble, on se prépare au rush (Ouest France)

24 mai - Le Loroux Bottereau - Le magasin Acti fermera en juin (Hebdo Sevre et Maine)

24 mai - Un rendez-vous de marque pour les partons | (Hebdo Sevre et Maine)

24 mai - Vallet - L'Ecocylercie du Vignoble recrute toute I'année (Hebdo Sevre et Maine)

25 mai - La Chapelle Heulin - Un artisan fleuriste ouvre ses portes (Ouest France)

29 mai - Vallet - 300 locaux bientdét raccordés au tfres haut débit (Ouest France)

B- JUIN ..ot e et e e et e e et e e ea e e e aa e eaa e e eaaaaaaas p.32
7 juin 2018 - Vallet - Un bar éphémere en pleine vigne | (Hebdo Sevre et Maine)

7 juin 2018 - Vallet - Une nouvelle auto-école rue d'Anjou (Hebdo Sevre et Maine)

8 juin 2018 -Vallet - Car zebra formations, une nouvelle école de conduite (Ouest France)

14 juin 2018 - Mouzillon - Biofournil réfléchit a I'avenir du Petit Mouzillon (Hebdo Sévre et Maine)
14 juin 2018 - Le Landreau - L'entreprise de thé bio agrandit son usine (Hebdo Sevre et Maine)
16 juin 2018 - Une marque pour développer les liens interenreprises (Presse Océan)

20 juin 2018 - Vallet - Main dans la main, ils redonnent vie aux objets (Ouest France)

20 juin 2018 - 250 acteurs entreprenants boostent leur réseau (Ouest France)

21 juin 2018 - Vallet - Un nouveau conseiller en immobilier sur Internet (Ouest France)

29 juin 2018 - Le Loroux Bottereau - Goodman ira au Plessis (Presse Océan)


https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542385220/20180607%20-%20HSM%20-%20Vallet%20Un%20bar%20éphémère%20en%20pleine%20vigne.JPG?t=1531388589
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542385120/20180607%20-%20HSM%20-%20Dévéco%20Vallet%20Une%20nouvelle%20auto%20école.JPG?t=1531388602
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542385420/20180608%20-%20OF%20-%20Dévéco%20Vallet%20Une%20nouvelle%20école%20de%20conduite.JPG?t=1531388602
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542387820/20180614%20-%20HSM%20-%20Dévéco%20Mouzillon%20Biofournil%20réfléchit%20à%20l'avenir%20du%20Petit%20Mouzillon.JPG?t=1531388602
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542387220/20180614%20-%20HSM%20-%20Dévéco%20L'entreprise%20de%20thé%20bio%20agrandit%20son%20usine.JPG?t=1531388589
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542387920/20180616%20-%20PO%20-%20Economie%20-%20Une%20marque%20pour%20développer%20les%20liens%20interentreprises.jpg?t=1531388589
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542388120/20180620%20-%20OF%20-%20Vignoble%20l'Ecocyclerie%20et%20le%20Repair%20café.JPG?t=1531388593
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542388020/20180620%20-%20OF%20-%20CCSL%20250%20acteurs%20entreprenants%20boostent%20leur%20réseau.JPG?t=1531388602
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542388220/20180621%20-%20OF%20-%20Vallet%20Un%20nouveau%20conseiller%20en%20immobilier%20sur%20Internet.JPG?t=1531388607
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542396120/20180629%20-%20PO%20-%20DEVECO%20-%20Goodman%20ira%20au%20Plessis.jpg?t=1531985030

T-JUILLET....ooormi e p.42

5juillet 2018 - Le Loroux Bottereau - Un mastodonte arrive sur la zone du Plessis (Hebdo Sevre et
Maine)

5juillet 2018 - Divatte-sur-Loire - Un bar & bieres vient d'ouvrir (Hebdo Sevre et Maine)

6 juillet 2018 - Divatte-sur-Loire - Bieres et potes accueille les amateurs de mousse (Ouest France)
16 juillet 2018 - Vallet - Expo-Vall'2019 sous le signe de la Belgique (Ouest France)

17 juillet 2018 - Divatte-sur-Loire - Une enseigne de sports s'ouvre au Val Fleuri 2 (Ouest France)
26 juillet 2018 - Divatte-sur-Loire - L'entreprise Divatec soutenue par la Région (Hebdo Sevre et
Maine)

8- AOUT ...t e e e e et p.48

1 ao0t 2018 - La Regrippiere - Le pull marin made in La Regrippiére ( Presse Océan)

2 ao(0t 2018 - La Boissiere-du-Dorée - Début de saison difficile au zoo (Hebdo Sévre et Maine)

2 aoUt 2018 - Saint-Julien-de-Concelles - Conditions de travail : le maraichage s'‘adapte (Hebdo
Sévre et Maine)

8 aoUt 2018 - Divatte-sur-Loire - La brasserie "Trompe-souris” remporte trois prix (Presse Océan)

? ao0t 2018 - La Chapelle-Heulin - L'épicerie ferme ses portes (Hebdo Sevre et Maine)

9 ao0t 2018 - Vallet - L'Harmonie de Vallet a "un probléeme de recrutement" (Helbdo Sevre et
Maine)

9 aoUt 2018 - Divatte-sur-Loire - Une nouvelle enseigne de sport arrive au Val fleuri (Hebdo Sevre
et Maine)

9 ao0t 2018 - Saint-Julien-de-Concelles - Les cigarettes électroniques trouvent leur liquide a
Beausoleil (Hebdo Sevre et Maine)

16 ao0t 2018 - Vallet - Une rentrée a moindre coUt avec I'Ecocyclerie (Hebdo Sevre et Maine)
16 aoGt 2018 - La Remaudiere - Landes : 10 hectares pour une déconnexion totale (Hebdo Sevre
et Maine)

18 ao0t 2018 - Vallet - S'équiper malin pour la rentrée, a I'Ecocyclerie (Ouest France)



https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542396520/20180705%20-%20HSM%20CCSL%20Conseil%20Communautaire%20Dévéco%20Zone%20du%20Plessis.JPG?t=1531985030
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542396220/20180705%20-%20HSM%20-%20Divatte%20Un%20bar%20à%20bières%20vient%20d'ouvrir.JPG?t=1531985044
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8542396620/20180706%20-%20OF%20-%20Divatte%20sur%20Loire%20Bières%20et%20potes%20accueille%20les%20amateurs%20de%20mousse.JPG?t=1531985044
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8543611520/20180716%20-%20OF%20-%20Vallet%20Expo%20Vall%202019%20sous%20le%20signe%20de%20la%20Belgique.JPG?t=1533805222
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8543611620/20180717%20-%20OF%20-%20Divatte%20Une%20enseigne%20de%20sports%20s'ouvre%20au%20Val%20Fleuri%202.JPG?t=1533805254
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8546709020/20180726%20-%20HSM%20-%20Deveco%20-%20Divatec%20soutenue%20par%20la%20Région.JPG?t=1533805222
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8546711020/20180801%20-%20PO%20-%20DevEco%20-%20Le%20pull%20marin%20made%20in%20La%20Regrippière.jpg?t=1533805266
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548680420/20180802%20-%20HSM%20-%20Vie%20économique%20&%20Promotion%20du%20territoire%20-%20Début%20de%20saison%20difficile%20au%20zoo%20de%20la%20Boissière.JPG?t=1539790038
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548680420/20180802%20-%20HSM%20-%20Vie%20économique%20&%20Promotion%20du%20territoire%20-%20Début%20de%20saison%20difficile%20au%20zoo%20de%20la%20Boissière.JPG?t=1539790038
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548680220/20180802%20-%20HSM%20-%20Vie%20économique%20-%20Conditions%20de%20travail,%20le%20maraichage%20s'adapte.JPG?t=1539790038
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548680520/20180808%20-%20PO%20-%20Vie%20économique%20-%20La%20brasserie%20Trompe-Souris%20remporte%20trois%20prix.jpg?t=1539790020
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548680820/20180809%20-%20HSM%20-%20Vie%20économique%20-%20L'épicerie%20de%20la%20Chapelle-Heulin%20ferme%20ses%20portes.JPG?t=1539790020
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548680620/20180809%20-%20HSM%20-%20Musique%20-%20L'Harmonie%20de%20Vallet%20a%20un%20problème%20de%20recrutement.JPG?t=1539790038
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548681520/20180809%20-%20HSM%20-%20Vie%20économique%20-%20Une%20nouvelle%20enseigne%20de%20sport%20arrive%20au%20Val%20fleuri.JPG?t=1539790038
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548680920/20180809%20-%20HSM%20-%20Vie%20économique%20-%20Les%20cigarettes%20électroniques%20trouvent%20leur%20liquide%20à%20Beausoleil.JPG?t=1539790038
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548680920/20180809%20-%20HSM%20-%20Vie%20économique%20-%20Les%20cigarettes%20électroniques%20trouvent%20leur%20liquide%20à%20Beausoleil.JPG?t=1539790038
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548681720/20180816%20-%20HSM%20-%20Vignoble%20Ecocyclerie%20Une%20rentrée%20à%20moindre%20coût.JPG?t=1539790038
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548681620/20180816%20-%20HSM%20-%20Vie%20économique%20-%20La%20Remaudière%20-%20Gîtes%20Landes%2010%20ha%20pour%20une%20déconnexion%20totale.JPG?t=1539790020
https://cms.e.jimdo.com/app/download/8548681820/20180818%20-%20OF%20-%20Vallet%20-%20S'équiper%20malin%20pour%20la%20rentrée,%20à%20l'Ecocyclerie.JPG?t=1539790020

1 -JANVIER

© SEVRE ET LOIRE. 6,27 millions d’euros sont votés pour les zones d’activités

Lactivité se réveille

X

Des travaux, pour 3,5 millions d'euros, vont étre entrepris pour a zone d'activités du Plessis, au Lom-sbttereau.nmmmwm

Pour accueillir des entre-

prises, la communauté de

communes étend les Dorices
et commercialise le Plessis.

n arc-en-ciel a
1’horizon écono-

mique ? Les élus

de la communauté

de communes voient le ciel
-se dégager. En attestent les
contacts avec des entreprises
voulant s’installer dans la
ZAC du Plessis, au Loroux-
Bottereau. Dont ils ne dé-
voilent pas les noms pour
préserver une issue positive.
En conseil le mercredi
10 janvier, ils ont rappelé
que deux subventions
avaient été demandées a la
Région des Pays de la Loire
dans le cadre du contrat de
territoire unique (CTU) :
I'une de 380 635 euros pour
la ZAC du Plessis pour un

chantier de 3,5 millions
d'euros (voirie, espaces pay-
sagers, assainissement),

Iautre de 205 635 euros pour

la ZAC des Tuileries a La
Remaudiére.

3,5 M€ pourlaZAC
du Plessis, 2,77 M€
pour agrandir

la ZAC des Dorices

« Toutefois, comme peu de
travaux ont été entrepris aux
Tuileries, a remarqué Paul
Corbet (DVG), vice-président
a I'économie, 'opération va
étre privée de 183 534 euros.
Les zones des Tuileries et du
Plessis faisant I'objet du
méme traité de concessions
avec la Sela (Société d'équi-
pement de la Loire-Atlan-
tique), il est possible de repor-
ter cette somme sur la zone

du Plessis. »

Le Plessis, zone plus avan-
cée, raflerait la mise ? L'idée
fait réagir Mathieu Legout
(LR), adjoint & l'urbanisme
de Vallet. « Notre commune
de Vallet fait des réserves
fonciéres pour les Dorices,
quis’agrandissent, Je suggére
qu’on continue a travailler sur
les Tuileries, qui sont sur le
méme axe que les Dorices,
en réalisant des travaux d‘as-
sainissement collectif. » Paul
Corbet le rassure : « On
n‘abandonne pas les Tuile-
ries. » Mathieu Legout re-
prend : « Quand les Dorices
seront pleines, il faudra qu’on
passe a autre chose. » Le pré-
sident Pierre-André Perrouin
(SE) précise : « Je suis allé
voir hier le responsable tech-
nique pour lui demander de
faire des propositions pour
Fassainissement. Pourla zone

des Tuileries, je vous rassure :
J'ai I'impression que le déve-
loppement économique rede-
marre, et 2017 a été une
excellente année pour les
Dorices : sur ses 10 hectares
a commercialiser, des entre-
prises se positionnent. »
De fait, outre ce report de
demande de subvention
d’une zone a l'autre, les élus
ont approuvé le schéma
d’extension des Dorices.
D'actuellement 64 hectares,
la zone s’agrandira de
9,7 hectares, dont 7,7 hec-
tares commercialisables.
L'examen au cas par cas sera
déposé en janvier et le per-
mis d’aménager sera déposé
en février. La consultation
pour sélectionner la maitrise
d’ceuvre est annoncée pour
mars (2,772 millions
d’euros).

Frédéric Testy




‘MLE LOROUX-BOTTEREAU

ENVIRONNEMENT. L€ paysaglste se met
a I'eco-paturage

Arnaud Chevalier, un
Lorousain paysagiste de
formation et fils d'agri-
culteur, veutl revenir a ses
racines qu'est Ia nature, -
par le biais de I'éco-
paturage.

Les moutons d'Arnaud Che-
valier savent (vraiment) jouer
3 saute-mouton mais surtout,
il demeure chez eux un sens
aiquisé de la propreté. Ceux du
Lorousain (comme les autres
d'ailleurs), peuvent ratisser le
gazon d'un jardin ou d’une
prairie en quelques jours. Car
I'herbe, et plus globalement tous
les végétaux, leur suffisent pour
se nourir au quotidien... Tant
qu'ily en a: « En hiver, I'nerbe
pousse plus lentement, alors
je compléte leur alimentation
avec des grains », expligue le
Lorousain, paysagiste de forma-
tion qui a créé son entreprise
Cousu Main, en juitlet 2017,

Maintien
de la biodiversité

Un véritable « passionné »
de |a nature et des apimaux gui
a fait I'acqussition, il y a quelques
années, d'un terrain 3 quelques
minutes de sa maison. S’y
proménent en toute quidtude
chevres, oies, poules, canards,
chevaux... et moutons, Arnaud
Chevalier a prévu pour ces der-
niers un nouvel habitat d'ici
quelques mas, Et pour cause :
il se ance dans |'éco-paturage,

Arnaud Chevalier pose a coté de son mouton d’Ouessant, un peu tétu ce jour-a.

méthode alternative a l'entre-
tien mécanique et motorisé des
espaces paysagers dos en milieu
urbain et pénurbain.

Dans les environs, la com-
mune de Vieillevigne sy est
mice en décembre 2017 {onze
moutons d'Ouessant ont alors
pris possession de fa zone d'éco-
paturage du lac des Vallées).
Récemment, c'est la commune
du Loroux-Bottereau qui s'est
intéressée A ce procédé naturel.
Des premiers contacts ont été
engagés avec le Lorousain, « Le
mouton est parfait pour des
raisons bien sir écologiques,
de maintien de la biodiversité,
mais aussi, et il est super pour

¢a, il peut accéder a des zones
difficiles d'accés », raconte-t-il.
Avec je public & proximité, il tisse

-également un fien social.

En attendant de les déplacer
un jour « dans les limites du
Vignoble nantais, pas beau-
coup plus Ioin », le Lorousdin
chouchoute ses deux races de
moutons qui gambadent dans
son pré.: I'Ouessant (breton),
tristement connu pour étre le
plus petit bouclé du monde.
« Lui mange de tout, il nest
pas difficile », dit-il fe sourire en
coin, alors que son mouton est
en train de s'aqiter a |a vue du
grain qu'il est venu lui apporter
ce joura. L'autre, le Solognot

(Sologne) est une espéce proté-
gée pour ses caractéristiques de
bonrne résistance physique. « Il
s'adapte aux sols pauvres et
humides et mange des herbes
pauvres. » .

Arnaud Chevalier est a la
recherche de nouveaux défis,
et 4 ¢Oté d'un agenda bien
chargé ¢oté paysagisme, il veut
lier ses deux savoir-faire et peut
intervenir autant dans les entre-
prises gue les communautés de
communes auxquelles i loue ses
animaux. « Je passerai quand
meéme voir mes moutons une
fois par semaine », promet-il.

Lucile Moy




La petite épicerie restera petite mais chaleureuse

La Chapelle-Heulin —Son transfert vers le nouveau pole commercial est trop risqué, financierement. La

Se

Le couple d'épiciers fait contre mauvaise fortune bon ceeur.

Vie commerciale

« Je suis vraiment décue : j'avais de.
nombreux projets, comme diversi-
fier nos produits », regrette Celine
Sauzeau. o

La petite épicerie de La Chapelle-
Heulin ne se déplacera finalement
pas vers l'espace commercial du cen-
tre-bourg, qui ouvrira en mars. Le bi-
lan a été réalise le 30 septembre 2017
et I'expert-comptable des gérants,
Céline Sauzeau et Ulysse Gerin, aes-
timé que le projet n'était pas viable.

Doubler le chiffre d'affaires,
mission impossible
En effet, un tiers des habitants fre-
quente ce vwmrooaamqo@w I'an-
cienne. « Il aurait fallu plus que dou-
bler notre chiffre d'affaires

quotidien ! » Malgré l'aide de la mat- &f
rie qui proposait un loyer modere 2¢

pour les nouveaux calx, iiTEstE
trop de frais pour finicriastallation :
isolation, faux plafonds; électricite.

Ulysse Gérin relativise ; « Les cli-
ents nous ont rassurés, nous ont
garanti leur fidélité. » Malgré 'étroi-
tesse des lieux, le commerce offre en
effet un intérieur chaleureux.

La carte de la fraicheur
et de I'accuell

Avec _mm%_wm.mcx normes des trotioirs,
e stationnement devra s'effectuer sur
ing de la mairie ou derriere le
af-tabac. « Ce n'est pas sigénant;
" nos clients viennent déja pour |a
~ plupartapied. »

e déménagement au pale commercial est budgétairement impossible po

ur'Ulysse Gérin et Céline Sauzeau.

La petite épicerie restera ou elle est, avec un accugil taut sourire et 'envie de « chouchauter » la cliéntéle. | Crtomproie:

Les habitués poussent la porte de
cette petite épicerie a l'ancienne,
pour du depannage, mais surtout
pour la qualité des produits locaux,
entre autres fruits et legumes que Ce-
line Sauzeau et Ulysse Gérin vont
chercher au Marché d'intérét national
de Nantes, vers 4 h du matin. « Nos

clients, nous les écoutons, les chou-
choutons. Nous répondons a leurs
envies, a leurs besains. »

Depuis l'ouverture, il y 2 dix ans, le
couple a donne toute sa Vie pour
I'épicerie, sept jours sur sept. Pour la
premiere fois, cette annés, il a fermé
le e janvier et ses gérants prennent

un jour de repos, le mardi.

Pour rester au service des habitants
de la commune et assurer le maintien
de leur entreprise, Céline Sauzeau as-
sure deux emplois en plus ! Limpor-
tant est de continuer : « Nous allons
rester petits, mais charmants ! »,
conclut-elle avec le sourire.

—_AAN ST
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eNTREPRISES. L& Route des comptoirs
s'agrandit et recrute

Implantée depuis 2014 au
Landreau, la Route des
comptoirs, créateur de
thés et d'infusions bio, ne
cesse de se développer.
La croissance forte oblige
le fondateur 4 agrandir le
batiment déja a l'étroit.

Le Landreau. La Route
des comptoirs a croisé celle du
Vignoble nantais. ici, les effluves
de thés et les odeurs d‘épices
embaument le site. Presque
étonnant quand on sait que le
batiment jouxte les vignes de
muscadet. Créée en 1997 en
région parisienne, I'entreprise
est arrivée au Landreau en 2014,
dans la zone des Bossardiéres.
La Route des comptoirs, c'est
I‘ceuvre de Frangois Cambell.
Un quinquagénaire tombé dans
le chaudron du thé. Tout petit.
Linfusion a pourtant mal com-
mencé. Suite a une intoxication
al’age de 6 mois, Frangois Cam-
bell, fragilisé, ne peut plus boire
de lait. Le thé devient 'alterna-
tive, Le choix médical traduit
aussi un environnement cultu-
rel. L'enfant de Belleville cotoie
I'importante diaspora chinoise. A
ses cOtés, I'adolescent apprend
et cultive les richesses du thé,

La nouvelle grande infusion
a lieu vingt ans plus tard. Alors
salarié aux laboratoires Ponroy,
Francois Cambeill découvre I'exis-
tence et les secrets de |'herbo-
risterie et des plantes bio. Le
Parisien met a profit un break
pour rencontrer des planteurs
en Asie et en Inde. La Route
des comptoirs était née. Dés le
départ, Frangois Cambell tisse un
cadre d'entreprise en lien avec
ses valeurs. Et son éthique. Le
gérant opte pour « des pro-
duits bio et si possible équi-
tables ». Le pari est 0sé. « Les
thés bio ne pésent que 1 %
des volumes au niveau mon-
dial », rappelle le fondateur, Ces
plantations, le dirigeant va les

_chercher en Chine, au Japon,

-au Laos, en Inde ou en Afrique
du Sud auprés de plantations et

‘ @ y )

de coopérativés certifiées par un
organisme européen.

150 tonnes
de matiéres premiéres

Le commerce équitable as-
sure aux producteurs un prix
fixé d'avance qui leur permet
de vivre de leur métier. La dé-
marche évite la désertification
des campagnes. Et finance des
projets sociaux. « La prime de
développement que gére
I"'ensemble des producteurs
a permis notamment d’élec-
trifier un quartier », illustre le
dirigeant qui exige la transpa-
rence aux acheteurs. Et fatt appel
pour la partie conditionnement
a un établissement de Sainte-
Luce-sur-Loire qui emploie des
travailleurs hardicapés.

Par an, I‘entreprise du Lan-
dreau achéte 150 tonnes de
matiéres premiéres : thés, épices,
huiles essentielles, plantes, pé-
tales de fleurs, algues... 200
produits différents que F'entre-
prise assemble et mélange dans
ses locaux au Landreau. Une
implantation qui est presque
le fruit du hasard. Le Parisien
cherchait un local dans I'ouest
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Frangois Cambell, fondateur et gérant de la Route des comptoirs, entreprise basée au Landreau,

pour se rapprocher de sa famille.
Convoité par la Vendée qui lui
fait les yeux doux, le gérant
décide d'installer son entreprise
aux Bossardiéres au Landreau.
Tout prés des vignes, Polyphé-
nols (antioxydants), plantation,
travail d"élaboration.., «ily a
beaucoup de similitudes entre
le thé et le vin », souligne
Francois Cambell.

500 m? de batiment
Depuis son installation, la
palette des saveurs continue
de s’enrichir. Aujourd’hui, la
Route des comptoirs affiche
un catalogue de 130 recettes.
« C'est le résultat de 20 ans
de recherches », souligne Fran-
cois Cambell, capable de god-
ter entre 50 a 80 thés dans une
journée. « Rien qu’en Chine,
il existe 1 800 variétés de thé
nature », ajoute-t-il. La gamme
évolue au rythme de I‘activité
exponentielle. En deux ans, le
chiffre d'affaires est passé de
2 a 4 millions d'euros. « Pour
2018, le taux de croissance
devrait &tre de 20 % », estime
le dirigeant qui vise un chiffre
d'affaires de 5 millions d'euros.

Les sachets de thés et d'infu-
sions partent dans les réseaux
de magasins bio : Biocoop, La
Vie Claire, Natureo et les ma-
gasins indépendants, épiceries
fines, torréfacteurs (produits
vendus en vrac). Ou sont expé-
diés aux particuliers par com-
mande. Uexport (Suisse, Italie,
Belgique) représente moins de
10 % de I'activité. La croissance
est dopée par la demande en
produits bio. « C'est un mar-
ché qui se développe trés vite.
Un magasin bio ouvre tous
les jours en France », souligne
Frangois Cambell. Et la consom-
mation du thé est devenue ten-
dance. « Par an, un Francais
consomme 230 grammes de
thé par an. Un Anglais, c'est
3,5 kg », compare le dirigeant.

Pour suivre le développement,
le fondateur vient d’investir
350 000 € dans une extension
de 500 m’, Eptre les bureaux,
I'étiquetage, |a production, le
stockage et les commandes,
le batiment de 1 500 m? était
devenu trop exigu, vu la vitesse
a laquelle file la Route des
comptoirs. y
Hervé Pavageau




© LA BOISSIERE-DU-DORE. Le fabricant de briques choletals poursult ses acquisitions

Bouyer-Leroux en plein essor

Le groupe choletais,
leader francais des
briques en terre cuite,
totalise 900 salariés,
Il continue de se diver-
sifier et d'innover, en
réduisant fortement
son empreinte car-
bone.

) Fusion-absorption

Les 250 salariés-sociétaires
de la Société coopérative et
participative (Scop) Bouyer
Leroux Terre Cuite vont
devoir se prononcer sur le
projet de fusion-absorption
d’Imerys Structure, acquis
par le groupe en 2013. Ces
300 nouveaux sociétaires
accéderont progressivement
a la Scop. Une centaine par
an durant trois ans, « firés au
sort sous contrdle d'huissier »,
détaille le PDG Roland Bes-
_nard. Aprés un vote des sala-
riés socistaires, il a d‘ailleurs
été décidé de conserver le
nom « Bouyer Leroux »,
Aprés cette intégration, 12
Scop choletaise deviendra la
2¢ au niveau national sur le
plan industriel, « la 5% en
France en nombre de socié-
taires ».

Avec ses filiales, pas toutes
assujetties au régime Scop,
le groupe basé a La Ségui-
niére totalise plus de 900
salariés.

3 Investissements
Cette année, Bouyer Leroux
va investir 12,5 M€, dont
prés de la moitié (6,5 M€)
pour le pdle Terre cuite.
Prés de deux millions seront
notamment injectés sur le
site de Colomiers (une qua-
rantaine de salariés), prés de
Toulouse, pour sa moderni-
sation. « C"était un site Imerys
guasiment condamné a
I'époque »,  précisé Roland
Besnard. 1M€ permettra
d’améliorerla sécurité et les

.

conditions de travail de dif-
férents sites de terre cuite.

) SPPF
vas'agrandir

Le site de Cholet, de SPPF
(volets, persiennes, portes
de garage...} va étre agran-
di cette année pour accueil-
lir une nouvelle ligne de
production.

Avec 2 400 m? supplémen-
taires, des embauches sont
prévues a assuré le PDG, qui
a rappelé « qu'entre 1996
et 2018, les effectifs ont été
multipliés par sept », portant

3000 m de panneaux photovoltalques coiffent le site de La Borssidve. protsayes e

2125 le nombre de salariés
sur le site de Cholet,

3 185millions d’auros
Le chiffre d'affaires du
groupe, en consolidé, atteint
au 30 septembre 2017 les
185 M€, contre 150 M€ pour
V'exercice 2014-2015. « On
envisage 200 M€ pour 'exer-
cice 2017-2018 », indique

_Roland Besnard.

3 Baissederégime
envue
Le patron est plus mesuré
pour le prochain exercice :

« Fin 2018, début 2019; les
marchés auront des vents
moins favorabies, » En cause,
selon lui, I'essoufflement du
dispositif Pinel (investisse-
ment locatif ouvrant d‘impor-
tante réduction fiscale) et
des préts a taux zéro (acces-
sion & la propriété), mais
aussi des promoteurs moins
euphoriques. A cela s'ajoute
la diminution des incitations
fiscales pour ies fermetures
des maisons, fabriquées
dans le groupe par la socié-
té SPPF.

Fablen Leduc

Des innovations a tous les étages

fiNQYEF. Outre un maillage commercial res-
serré par sept recrutements, le groupe Innove :
nouvelle colle, nouvelle brique, test de construction
hors site de panneaux de briques montés enusine,
etc. Lastratégie énergétique du groupe portée par
Emmanuel Allorent, nouveau directeur énergies,
prévolt d'ici & cing ans « de supprimer la consom-
_mation d'électricité dans nos neuf usines de tere

Btre valorisée,

cuite . 35 M€ seront investis: panneaux photovol-
talques, bio-combustibles (blo gaz, sciures de bois,
etc.) sur des sites trés énergivores. De 40 %, 'éner-
gle produite & partir de [a biomasse dolt atteindre
dans sept ans 90 % de I'énergie nécessaire au sé-
chage et & la cuisson des briques. La réduction de
U'empreinte carbone, co0teuse avjourd'nui, pourrait

A SAVOIR

pas « la crolssance & tout

nombreuses opérations de
crofssances externes de ces
derniéres années ont été en
bonne partie autofinancées.
C'est aussi pourguoi le PDG
compte pallier « la cyclicité
_# dumarché » en visant
d'autres segments de
marchés, notamment via
son pdle de produits béton
(société Robert Thébault).
De nouveaux produits
fabriqués avec des billes
d'argiles, plus légers, sont un
levier possible de croissance.
Das solutions de bardage
sont un autre axe de
développement.

D'autres cibles

D'autres croissances
externes sont envisagées.
L'an demnier, Roland Besnard
alorgné sur « un important
actevreuropéen».Un
 mariage quasl idéal avec
notre produit Bio'Bric » qui
n'a pas abouti car « d'autres
ont été plus rapides que
nous ». « Onaurait plus que
doublé notre société »,
indique le PDG. Sur les
femmetures d'habitat, une
dizaine de projets de rachats
ont été étudiés, Mais
certains vendeurs,

« découvrant peut-étre le
potentiel de leur entreprise »,
ont renonce,

Emmanuel Allorent, directeur
€nergies. co-f.Ledwc




emeLol. Ces entreprises qui peinent

a recruter

Dans le Vignoble nan-
tais, cela devient une
antienne. De plus en plus
d'entreprises peinent a
recruter. La pénurie de
main-d'ceuyre touche
notamment le secteur du
batiment et les petites et
moyennes entreprises des
secteurs de I'artisanat et
de l'industrie. A Vallet,
une société souffre parti-
culierement : la Someva,

Vallet. Instali¢e dans la
zone des Dorices, I'entreprise
de menuiserie est spécialisée
dans la conception et la fabri-
cation de mobiliers présentoirs
pour la grande distribution et les
commerces spécialisés. En plein
développerment depuis deux ans,
I'entreprise de Vallet, devenue
I‘un des leaders du marché, pro-
fite de Ja nouvelle stratégie des
magasins qui misent sur la qua-
lité. Et transforment des étals en
lieux de vie. De 2017 3 2020, le
chiffre d'affaires de la saciété qui
développe aussi |I'export devrait
passer de 8 millions & 10 millions
d’euros.

Pour faire face a |'activité,
I'entreprise dirigée par Fabrice
Brangeon a investi deux millions
d'euros dans un agrandissement
aVallet de 1200 m? et I'achat de
nouvelles machines. La société
emploie 62 personnes et dix

intérimaires, répartis sur deux
entités : lamétallerie a la Ségui-
niére et l'activité bois a Vallet,
siége social de fa structure.

Dix postes a pourvoir

Pour accompagner |‘activité,
la Someva a besoin « de futurs
bras et tétes », Dix embauches
sont prévues : « des menuisiers
confirmés ou non, des opé-
rateurs de commande numé-
rique, et des vernisseurs »,
détaille Fabrice Brangeon. « On
est prét a former & partir du
moment que la personne est
motivée », ajoute Laurent Billy,
responsable opérationnel de
I'entreprise.

Probléme, |'entreprise ne
trouve pas les candidats. Pole
emploi, Bon coin, réseau de
boites intérim..., la menuiserie

3 tout essayé. Méme les dix

intérimaires actuellement dans
I'atelier ne scuhaitent pas étre
embauchés. ;i

La difficulté ne vient pas des
centres de formation. « On a
tout ce qu'il faut dans la
région », reconnait Fabrice
Brangeon. Ni des conditions de
travail. En lien avec la médecine
du travail, |'entreprise qui a in-
vesti dans des machines connec-

tées améliorer |'ergonomie de

I'atelier. Quant aux salaires, ils
démarrent & 1 400 €,

L'entreprise a investi 2 millions d’euros dans son atelier pour
augmenter sa capacité de production.

_La tension entre |'offre et la
demande vient plutét du marché
du travail. « Le bassin d‘emploi
est porteur. Tout le monde se
bagarre pour trouver du per-

- sonnel. De grosses entreprises

navales et du batiment tirent
le marché. » Elle vient aussi
d‘un « changement de culture
dans le monde de l'intérim »,
ajoute Laurent Billy. « Il y a du
travail dans les entreprises.
Mais ils ne veulent pas étre
embauchés. Aprés quatre

‘mois, ils touchent leurs in-

demnités et préférent garder

leur liberté », poursuit 'adjoint
de direction.

+«,0On a besoin des intéri-
maires. Mais c'est une muta-
tion qui va nous obliger a
adapter le management »,
renchérit Fabrice Brangeon. En
attendant, faute de pouvoir

trouver des hommes, |‘entre-

prise de Vallet freine le carnet
de commanades.

=mContact : th@someva.fr.

Hervé Pavageau
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avmerrises. 1€1€Phonie : coupures
a répétition aux Dorices

Vivement I'arrivée de

la fibre ! Depuis début
Jjanvier, des entreprises
de la zone des Dorices su-
bissent des coupures de
ligne répétées. En cause :
une armoire défectueuse.

Une journée privée d'Inter-
net. Et une autre sans téléphone.
Depuis le 5 janvier dernier, I'en-
treprise Someva subit des cou-
pures de ligne a répétition qui af-
fectent |'organisation de travail.
Pour cette entreprise de menui-
serie en plein développement,
les problémes de transmission
ADSL générent de réelles difficul-
tés economigues, Des ateliers au
bureau d‘études, I'ensemble du
personnel travaille avec des ordi-
nateurs et des machines connec-
tées. Les dysfonctionnements
proviennent d'une armoire ins-
tallée dans la zone des Dorices.
Et sur laquelle 56 abonnés sont
raccordés. Essentiellement des
entreprises. Ouvert aux quatre
vents, I"équipement prend I'eau.
« Cela fait plusieurs mois qu'il
aurait dd étre changé », com-
mente Fabrice Brangeon, patron
de la Someva.

En charge de la commission
numérique de Dorices Déve-
loppement, association qui re-
groupe une trentaine de sociétés

—— i w e e e o

de la zone d’activités de Vallet,
Fabrice Brangeon a alerté les
services de |‘opérateur Orange
pour qu'‘ils procédent & une in-
tervention. En vain. « Cela fait
cing semaines qu'on galére et
qu‘on nous promet un rem-
placement de |'armoire »,
déplore le chef d'entreprise.

Las, et en |‘absence de
réponse, le dirigeant a pris le
taureau par les cornes en ins-
tallant la semaine dernigre une
caisse pour protéger ['armoire de
|'eau. « C'est quand méme le
monde a |'envers. Ce sont les
entreprises qui se prennent
en main pour pouvoir travail-
ler proprement », se lamente
le Valletais.

Elus alertés,
réponse d'Orange

Le dirigeant qui emploie
plus de 70 personnes a alerté
les élus locaux (mairie, conseil
départemental et communauté
de communes de Sévre et Loire)
de la situation. La mobilisation
a fini par payer. Il a fallu que
le « cas valletais » remonte 3
des responsables de la direction
pour que la situation s'améliore,
presque du jour au lendemain.
Apres six semaines d'attente,
I'armoire a en effet ét¢ rempla-
cée vendredi dernier. Et cablée

Fabrice Brangeon et Claude Philion, dirigeants d’entreprises et

responsables de |’association Dorices Développement, devant

I'armoire défectueuse.

cette semaine. Pour justifier
le long délai d’intervention,
Orange invoque les conditions
météorologiques. « Les violents
orages du début d’année ont
engendré de nombreux dé-
rangements collectifs et im-
portants », rappelle I'opérateur
qui a priorisé les interventions
selon les niveaux d'urgence.
« A Vallet, les problémes de
microcoupures ont persisté
du fait de I'oxydation de la
connectique », explique une
responsable du groupe Orange.,

Dorices Développement, que

L4 -

pré;id'e Claude Philion, a adressé

un courrier a I'ensemble des ad-
hérents afin de recenser les dys-
fonctionnements. L'association
se réserve le droit de demander
une indemnisation auprés de
I‘opérateur. Dans cette zone
d‘activités qui emploie des cen-
taines de salariés, |'arrivée de la
fibre est trés attendue. Une réu-
nion pilotée par le Département,
collectwité en charge du déploie-
ment, est prévue au Champilam-
bart en avril prochain.

Hervé Pavageau
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Neoditech envisage de s’agrandir @ Mouzillon
Communauté de communes Sévre et Loire — L’entrepnse spécialisée dans le matériel de levage v

et de manutention, basée au Pallet, prévoit de s'installer dans un atelier relais loué & la CCSL. ; A
}

Entreprise en développement : <= o —_— L
Neoditech a été créée par Denis Jon- - la
cheray, en 2007, pour soulager le tra- iG]
vail des salariés de I’ industrie et ce
répondre aux exigences de préven- di
tion des troubles musculosqueletti- ai
ques, liées a des taches répétées et a
non ergonomiques. L'entreprise est d
specialisée dans l'aide a la manuten- D
tion. Si
Dans les ateliers du Pallet, les tech- =]
niciens fabriquent des bras: mampu-
lateurs articulés qui soulévent et posi- n
tionnent des charges inférieures & b
100 kg. Ses produits intéressent dif- w
férents secteurs ; mmallurgae, ‘auto- di
mobile, aéronautique et pharmaoeuti- i ]
que. d

Neoditech est positionnée sur un
créneau non concurrentiel. Du coup,
depuis sacréation, elle connait un bel

essor, avec un chiffre.d'affaires qui o
double chague année. En 2017, six "
personnes ont été recrutées, pour
porter a vingt le nombre de salariés. e
£n 2020, Denis Joncheray prévoit
d'employer 28 personnes et un chif-
fre d'affaires de 5,5 millions d'euros.
; rester-en posmon de leader.
L
L
L
0
H
B L. ul 3 - x V{
let, fabriquent des bras articulés pour dre aux besoins le
. - | CAEDT 010 - ARCHAES OLEETFRANCE.
a
Le batimentde 1 200 m2 comporte- - bien, sans trop prendre de risques 1t
raun atelier de productionde 580m?, (1,6 million d'euros). La Région suit d
avec unbureau pourle service R& D, aussi Neoditech et nous suitsurce  re
une salle de réunion, un hall d'exposi-  projet. Et si, au terme de la location, ¢
tion et une cantine. Le colt la vente ne se fait pas, on pourra d
vaux est estimé a 1 262 400 fouer fe batiment a une autre entre- ¢
colt total a 1 656 420 €, QUi st prise », a précisé Pierre-André Per-
fmancé par un prét « Nous som rouin, président de la CCSL. S
d
Roberte JOURDON. 1
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conse. L'@ntreprise de robotique

déménage a Mouzillon

Installée dans la zone
des Roiteliéres au Pallet,
I'entreprise Néoditech,
spécialisée dans la fabri-
cation de bras articulés,
va déménager dans un
atelier-relais de 1 200 m?
construit par Sévre et
Loire.

Cela fait plus de dix ans
quelle est installée dans la
zone d'activités des Roitelidres
au Pallet. Spécialisée dans la
conception et la fabrication de
bras articulés pour le secteur
industriel, Néoditech affiche
une belle santé. Portée par la
politique de prévention des
troubles musculo-squelletiques,
la société, créée par Denis Jon-
cheray, voit son chiffre d‘affaires
doubler tous les ans. Pour 2020,
I'entreprise, en pleine phase de
recrutement, annonce un chiffre
d'affaires de 5,5 millions d’euros.
Et un effectif d’une trentaine de
Personnes.

Le développement constant
a obligé |'entreprise spécialisée
dans les systémes ergonomiques
a s'étendre et pousser les murs.
Aujourd’hui, a I'étroit dans des
locaux inadaptés, |'entreprise
de robotigue cherchait un autre
lieu. Aprés plusieurs années de
recherche, |2 SOCiété a trouvé un
terrain... d’entente avec la com-
munauté de communes Sévre et

En plein développement, I'entreprise installée au Pallet était a I'étroit dans ses locaux.

Loire. La collectivité en charge du
développement économique a
annoncé, 1a semaine derniére,
qu'elle va faire construire un ate-
lier-relais pour Néoditech, dans
la zone d'activités des 4 Chemins
a Mouzillon.

Batiment de 1200 m?
Le batiment de 1 200 m?
comprendra un atelier de pro-
duction de 580 m’, des bu-
reaux de 390 m?, une cantine
de 30 m¢, des salles de réunion
et un hall d‘exposition. Le colt
de la construction est estimé
a 1,6 million d'euros. U'opéra-
tion est blanche pour Sévre et
Loire. A terme, la collectivité qui
compte déja onze ateliers relais

va étre intégralement rembour-
sée de I'investissement. « La
collectivité ne mettra pas un
euro de sa poche », a expliqué
Paul Corbet, en charge du Déve-
loppement économique.

Le montage de |'opération,
voté a 'unanimité, prévoit que le
batiment sera loué pendant trois
ans au prix de 10 225 € le loyer
mensuel, avant d'étre racheté
par I'entreprise.

L‘option du batiment relais
se justifie pour la collectivité.
« Cela facilite le développe-
ment économique d‘une en-
treprise du territoire qui bé-
néficie d'un gain de trésorerie
non négligeable puisqu’elle
n‘a pas a financer 'investisse-

ment initial », rappelle le maire
lorousain.

Dfautant gue « les risques
que nous prenons sont mesu-
rés », a rassuré Pierre-André Per-
rouin, président d'une collecti-
vité accompagnée par la Région
dans ce dossier. « L'entreprise
est en plein développement.
Et le batiment qui va étre
construit peut étre utilisé par
une autre activité », a précisé
le maire du Pallet.

Le calendrier de I'opération a
été fixé. Le permis de construire
doit étre déposé a l'été 2018.
Pour une mise en chantier en
octobre, Le déménagement est
prévu a I'été 2019.

Hervé Pavageau




=anmenr. La (petite) société familiale devient
distributeur national

Spécialisée dans I'iso-
lation et la peinture,
I'entreprise familiale Jou-
bert, basée & La Chapelle-
Heulin, développe deux
marchés nationaux. Les
nouvelles activités néces-
sitent de déménager. La
société de batiment va
s'installer dans 13 zone
des Ragonniéres.

Vignoble nantais/La
Chapelle-Heulin. une
page se tourne. Installée depuis
trente ans route du Pallet, 3 La

h/

Chapelle-Heulin, I’entreprise
Sarl Joubert va quitter son site
historique pour la zone des
Ragonnigres, située a quelques
encablures. La société familiale,
spécialisée dans la facade (iso-
lation extérieure et peinture), a
trouve un batiment de 1 000 m?
sur une parcelle de 4 000 m2.
Le déménagement, prévu dans
I'année, devenatt vital pour Ien-
treprise & I'étroit dans ses murs.
Et au regard de Pactivité en
plein boom. Car avec le temps,
le facadier a élargi sa palette,
La société dirigée par Anthony

C’est I'un des chantiers vitrines de I'entreprise. La machine
A vapeur a été utilisée pour nettoyer la fagade de I'hétel La
Pérouse, a Nantes.

Joubert propose aujourd‘hui non
pas deux mais guatre métiers.

Deux autres activités
Aux services d’enduiseur,
d'isolation et de peinture, |'en-
treprise qui emploie 23 salariés
ajoute deux autres offres. Des
activités que fa Sarl de La Cha-
pelle-Heulin entend bien déve-
lopper dans son nouveau site.
La premiére est importée
d'Allemagne, du géant Henkel.
« Il sagit d’un systéme d'isola-
tion thermique par l'extérieur
avec une finition en enduit
décoratif », explique Anthony
loubert. Depuis 2015, la Sarl
Joubert avait le produit dans
son catalogue: Mais ne pouvait
le développer, faute d‘avoir le
document technique d'applica-
tion, « tampon frangais qui
permet de certifier et d'assu-
rer le procédé », explique le
dirigeant. L'avis vient de tom-
ber. Uentreprise du Vignoble est
aujourd‘hui le centre distributeur
officiel  |'échelle de la France.

Distributeur exclusif
en France

Méme dimension nationale
avec la seconde activité. La Sarl
Joubert fonde de grands espoirs
sur une machine a vapeur mi-

racle fabriquée en Angleterre.
Capable de sortir une eau a
150° et une pression de 30 &
150 bars, adaptée au support,
« qu'il soit dur ou tendre », la
machine, testée depuis trois ans
par l'entreprise, donne d'excel-
lents résultats. « Elle sort toutes
les semaines », précise le diri-
geant qui organise 160 chantiers
a l'année. :
Utilisée uniquement pour le
nettoyage de batiments (hétel
La Pérouse a Nantes, domaine
de la Grilionnais & Basse-Gou-
laine, murs de caves, églises,
gares...}, la machine se révéle
aussi efficace pour I'enfévement
de tags. Ou pour d'autres sec-
teurs d’activité. « Comme le
nautisme. On est d‘ailleurs
preneur d'essais quel que
soit le secteur d'activité »,
souligne Anthony Joubert qui a
pris contact avec le lycée profes-
sionnel maritime d'Etel, Suite 3
une formation d‘entretien et de
maintenance chez le fabricant, la
Sarl Joubert va pouvoir se lancer
a partir d‘avril 2018 dans la loca-
tion de machines destinée aux
professionnels. L'entreprise de
La Chapelle-Heulin est devenue
le référent national de cette ma-
chine de nettoyage, « unique
en France ». Avant chaque loca-

Anthony et Malgorzata Joubert devant le batiment situé dans
la zone des Ragonniéres a La Chapelle-Heulin dans lequel
I'entreprise va déménager.

tion, I'entreprise dispensera une
formation gratuite.

Recrutement en cours
Pour accompagner son
développement, I'entreprise
qui réalise un chiffre d’affaires
de 2,5 millions d'euros pré-
voit d'embaucher en 2018 un
mécanicien, ‘un chef d'atelier,
un magasinier... Probléme, a
Iinstar de beaucoup d‘entre-
prises du territoire, la société
de batiment, qui forme aussi en
interne, peine a recruter. « Bon

coin, Pdle emploi, Fédération
francaise du batiment..., on
cherche partout. Mais on ne
trouve personne. La difficulté
dans nos métiers, c’est qu'il
n'existe pas de formation pro-
prement dite de fagadier »,
rappelle Anthony Joubert. Pas le
choix pour 'entreprise. Compte
tenu de I'activité, le dirigeantira
chercher de la main-d‘ceuyvre en
Europe centrale, faute de trouver
des candidats sur place.

Horvd Dauanasi
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entreprises. Boulanger,
il redonne vie au petit village

A La Regrippiére, un bou-
langer produit du pain en
pleine campagne, une fois
par semaine. Le modeéle
d’entreprise repose sur
un autre modele de crois-

«Sance basé sur 'autono-
mie etlelien.

La C'est aux
Alouettes, pas celui de Vendée
mais de La Regrippiére, qu‘An-
thony et Violaine Suteau ont
installé leur nid douillet. Aprés
sept ans au four et au moulin,
le couple, originaire de Gesté et
La Chaussaire, a vendu la bou-
langerie, place Mangin a Nantes,
qu'il tenait depuis sept ans. Le
déménagement n'est pas qu‘un
besoin d‘une autre vie.

Amoureux de la nature, le
couple, parents de jeunes en-
fants, en quéte de sens, cher-
chait aussi un autre mede de
travail, plus en phase avec ses
valeurs. « On ne voulait plus
d’un modéle classique qui
fonctionne sur les charges
et les emprunts », explique
Violaine Suteau, « Mais d'un
fonctionnement qui repose
sur une autre croissance.
Celui de faire du travail de
qualité sans avoir la pression
des banques », poursuit la
conjointe.

Ce « projet de vie » basé
sur 'autofinancement a mis prés
de cing ans a se construire. En
paralléle d’une période comme
salarié, Anthony Suteau, formé a
I'Institut national de la boulange-
rie et patisserie, lance une acti-
vité dauto-entrepreneur. Depuis
quatre ans, le traiteur fouacier se

~ déplace avec un four & bois lors
des repas de famille, mariages,
anniversaires, fétes de village.

Le service de restauration a

le mardi,

domicile, qui fonctionne par le
bouche-a-oreille, 2 permis a la
Fournée générale, nom de la
structure, d’ouvrir une autre acti-
wité. Depuis cing mois, le boulan-
ger, aux vingt ans d'expérience,

" se lance dans la fabrication de

pains, Avant de démarrer la
production, le couple a investi
dans un four &'bois a chaleur
indirecte.

Proximité et lien

Le principe de la petite entre-
prise repose sur I'économie cir-
culaire et les circuits courts. Le
bois de récupération, utilisé pour
le four, arrive de la scierie voisine
de la Chaussaire. Les farines bio-
logiques écrasées sur meule de
pierre et d‘origine frangaise pro-
viennent de la minoterie Suire a
Boussay. Le sel, de Guérande.
Une fois par semaine, ke mardi, le
boulanger produit, dans le four
attenant a la maison situé dans
¢e hameau de cing foyers, une
dizaine de variétés de pains au
levain naturel, vendus entre 1,4
et 8 € ['unité. Et des brioches.

Anthony Suteau fabrique ses pains une seule fois par semaine,

-
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La production du jour partsur
commande. « Cela permet de
lutter contre le gaspillage »,
souligne Violaine Suteau. La
petite boulangerie gui perdue
en plein village compte entre 60
et 80 clients qui viennent cher-
cher leur pain aux Alouettes.
« Quand on a lancé I'activité,
on nous dit que cela n'allait
pas marcher. Au final, 1a dis-
tance n‘est pas un frein. Les
gens s’organisent. Font du
covoiturage. Cela crée du
lien. L'activité devient un
lieu d'échanges », se félicite la
Regrippiéroise. Entre les fouaces
et la fabrication de pains, la
Fournée générale a trouvé son
équilibre. La guéte n'est plus
la rentabilité & tout prix. Mais
la qualité de vie. « On vise un
travail qui permet de subve-
nir & nos besoins, qui donne
un sens a notre vie et nous
rend heureux », commente le
couple, chantre d'un modele
basé sur |'autonomie,

Hervé Pavageau
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ommerce. UNe étude pour penser
le centre-ville de demain

La municipalité lance une
enquéte pour réfléchir et
construire le commerce
de centre-ville de demain,
Le diagnostic a été confié
a un cabinet spécialisé.
Les conclusions sont
attendues en octobre.

A quoi doit ressembler le
commerce de centre-ville de
demain ? C'est a cette question
que le diagnostic sur le coeur de
ville lancé cette semaine doit ré-
pondre. La prospective, voulue
par la municipalité, a été confiée
au cabinet conseil AID Obser-
vatoire. Basée a Villeurbanne,
I'entreprise est un spécialiste des
études commerciales. La société
qui posséde un siége a Nantes
connait bien la région. C'est elle
qui @ notamment mené les en-
quétes sur Bouaye ou Treilligres.

Pourquoi lancer
une étude ?

Au regard de |'activité et de
la situation, d'aucuns pourraient
s'étonner de voir la commune
mettre 27 000 € dans une étude
alors que « le commerce du
centre se porte globalement
bien », reconnait Pascal Paillard.
Porté par un marché dominical
qui attire 2 000 a 3 000 per-
sonnes, doté d'une place cen-
trale attractive, Vallet ne souffre
pas de dépérissement commer-
cial. Contrairement a d‘autres
communes.

Tous services confondus, la
capitale du muscadet, qui arri-
vera bientét a 10 000 habitants,
compte 73 « portes d'entrée ».

2

Et seulement « 4 locaux vides »,
rappelle le maire, Jérome Mar-
chais. Le coeur de ville rayonne
sur un peérimetre d‘enviren
45 000 habitants. Un chiffre
qui tient compte de la démo-
graphie de I'ex-communauté de
communes de Vallet, de la zone
d'affluence du marché domini-
cale et de |'apport de population
estimé a 5 000 personnes par
an que générent les nouveaux
services liés 4 |a carte d'identité
et au passeport biométrique.

Mais comme les autres villes,
le centre commercial de Vallet
est fragilisé par les nouveaux
modes de consommation liés au
e-commerce. Ou le montant des
loyers parfois prohibitif. « Un 45
m’ se loue aujourd‘hui 1 100€
par mois », cite, en exemple,
le maire.

L'étude en cours est donc
faite pour préparer le centre-
ville des 5 & 10 prochaines an-
nées. « C'est notre role d'élus
d‘anticiper », souligne Jéréme
Marchais. « Et c'est plus facile
a faire quand le climat est
serein », ajoute I'adjoint au
commerce.

Rencontre
et questionnaire

Pour la méthodologie, la clef
de la réussite passe par la colla-
boration et la liberté de parole.
Le cahier des charges, voulu
par les élus, donne toute liberté
au cabinet pour « mettre les
acteurs autour de |a table »
et récolter les avis et deside-
rata. « Ce n'est pas un projet
d'élus », insiste Pascal Pallard,

ma dﬁm:e(sde

Atairio Hane 12 fiara Shna rAmmarciala dis Renchot LA nara.

Le comité de pilotage en charge de suivre I'audit s’est réuni
pour la premiére fois le 12 février dernier.

adjoint en chargé du commerce.
« C'est aux commergants de
dire ce qu'ils veulent et com-
ment ils voient leur avenir »,
indiguent les deux élus.

L2 démarche participative a
commencé cette semaine. Sur
la base d'un questionnaire ciblé
et anonyme, le cabinet d'études
va rencontrer I'ensemble des
commergants en face-a-face.
Une restitution des échanges
est prévue en mai prochain lors
d'un atelier de concertation ou
seront conviés tous les acteurs
du commerce. En paralléle, un
questionnaire sera mis en ligne
sur le site de Vallet, et sous for-
mat papier en mairie, a desti-
nation des consommateurs de
Vallet et des villes voisines. Le
cabinet va réaliser aussi 150
enquétes par téléphone. Tout
le processus sera suivi par un
comité de pilotage composé

d'élus, de quatre commercants
représentant les deux associa-
tions *Acav et les Toqués valle-
tais. Les chambres consulaires
CCl et chambre des métiers sont
associées a la démarche.

Feuille de route
en octobre

Les conclusions sont atten-
dues, notamment par la majo-
rité qui a aussi des projets dans
les cartons pour le centre-ville,
Parmi les propositions : la créa-
tion de halles. « C'est toujours
d‘actualité. On en a parlé
aux commercants au début
du mandat. Pour I’heure, il
n'y a pas eu de relance. On
souhaite que ¢a rentre dans
1a réflexion », a reconnu Pascal
Paillard. La feuille de route opé-
rationnelle, chiffrée et phasée,
est fixée pour octobre 2018.

Hervé Pavageau
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220 tonnes d'objets en 2017

LEcocyclerie du Vignoble nantais (ECVN) ne connait pas la crise. En témoigne I'attente avant U'ouverture des portes.

C’était mercredi 28 mars : ils étaient une bonne vingtaine de personnes intéressées par la vitrine de printemps.

Vignoble nantais/Val-
let. Pour les habitués, c’est
I'affluence habituelle. « Les
gens qui sont |a ne veulent
pas manquer la bonne affaire.
Ily a aussi I'attrait de la vitrine
sur le théme des activités de
printemps avec les proposi-
tions de matériels, équipe-
ments et accessoires pour
le jardin. », souligne Nathalie
Lapeyre, responsable de I'ECVN

Les rayonnages vont s'6toffer
progressivement avec d'autres
articles de saison : camping,
jouets et jeux de plein air, vélos
vintage. « On est en plein dans
le réemploi. Tous les objets
sont en apports volontaires
et traités dans nos différents
ateliers spécialisés. ils sont
testés, tarifés avant la mise
en boutique », explique Médhi
Bdane, encadrant technique. La
structure vit au rythme des sai-

- sons. Par exemple dés le mois

d'aolt, il sera temps de pré-
parer la rentrée scolaire avec
des fournitures ou du mobilier
d'appoint pour les petits budgets
et adeptes du consommé moins
pour réduire les déchets.

L'Ecocyclerie du Vignoble nantais a ouvert sa vitrine de printemps.

L'Ecocyclerie du Vignoble est  rencontre, facilitateur de lien Je n‘achéte pas a chaque fois

considérée comme un lieu de  social. « Je suis 3 la retraite.

mais prends beaucoup de

Ecocyclerie a collecté

plaisir a venir ici. Le contact
est chaleureux », témoigne
Marcel, de Maisdon. Depuis
son ouverture en fin d’année
2014, 'ECVN a étendu sa zone
de chalandise et est en progres-
sion constante. La collecte pour
I'exercice 2017 fait état de 220
tonnes et le chiffre d’affaires
est de 220 000 €. Il s'agit d’une
hausse de 10 % dans les deux
cas par rapport a 2016.

140 clients
par demi-journée

~Le nombre de passages en
caisse est de 140, en moyenne,
par demi-journée. Le panier

M En bref...

moyen dachats se situe autour
de 10 €, UECVN compte six sala-
riés en insertion a temps complet
sur deux ans maximum. « On
peut postuler toutes I'année.
Il faut étre éligible au contrat
a durée déterminée d'inser-
tion », précise Nathalie Lapeyre.
Une cinquantaine de bénévoles
encadrent, également, les acti-
vités. « Elles apportent leurs
expériences et leurs compé-
tences. Les personnes inté-
ressées sont les bienvenues. »

= Contact : zone des Dorices,
14, rue de I'Industrie, www.
ecocyclerieduvignoble.fr.

Braderie solidaire les 7 et 8 avril

Le Pallet. La Bangue humanitaire organise une braderie soli-
daire le samedi 7 avril, de 9 ha 12 h 15etde 14 h 317 het le
dimanche 8 avril de 9 h 30 a 12 b au Miroir des droits de I'homme,
chapelle Saint-Michel, Le Pallet. Avendre : vétements et chaussures
neufs de bébés, enfants, femmes et hommes & petits prix. La totalité
des bénéfices est destinée aux aides sociales (chéque carburant,
chauffage, alimentaire. ..) de I'association. Contact : 02 40 80 9061

‘ou solidarite@banque-humanitaire.com.




De ’or dans le pot de confiture

vallet — La confiture de mirabelle de Lorraine d'Estelle Sauvion-Durand et Magalie Beck
a remporté la médaille d’or au Concours général de Paris. Miam !

Banco pour une premiére participa-
tion. Muroise et compagnie rafle la
meédaille d'or au cencours général de
Paris. Le produit primé est une confi-
ture a lamirabelle de Lorraine.

« Les jurés ont donné des notes
comparables a celles d'un musca-
det sélectionné. lis font état d'un
trés bel équilibre, d’'une longueur en
bouche parfaite », explique Estelle

Sauwvicn-Durand.

« Tous nos produits sont élaborés
entierement par nos soins. Larecet-
te de notre mirabelle est a partir de
morceaux généreux de fruit, voire
entier, choisi », compléte Magali
Beck

Cetle médaille, les deux patronnes
confituriéres de la Hersonniere, a Val-
let, 1a partagent avec leurs trois colla-
boratrices, Graziella, Brigitte et Natha-
lie. « Chez nous, tout est fait maison,
dans de grandes marmites en cui-
vre, et I'équipage est 100 % fémi-
nin!»

200 000 pots
remplis a la main

Muroise et compagnie propose un
panel d'une trentaine de parfums,
dont quinze bio. « Le dosage est par-
fois complexe, quand il y a entre
cing et dix ingrédients par produit.
Nous expérimentons et testons les
saveurs aupres d’experts culinai-
res, lafamille et ’entourage », disent

Magalie et Estelle. La production
annuelle de confiture représente en
moyenne 200 000 pots, en majorité
des contenants de 350 grammes. Le
remplissage est effectué a la main.

L'argument d'un savoir-faire authen-
tigue & la frangaise a cuvert de nou-
veaux débouches a Muroise el cam-
pagnie, Depuis peu, les canfitures
concoctées 4 la Hersonniére sont en
bonne place au rayon epicerie fine
dans deux grandes enseignes pari-
siennes : Printemps Haussmann et
Lafayette Gourmet. La liste de nou-
veaux clients fait état, également, de
comités d'entreprise du monde de la
haute couture. « C'est |a fabrication
artisanale qui est récompensée,
Putilisation de composants naturels
issus du terroir. »

Muroise et compagnie trace sa
ligne de développement. La medaille
d’or est un nouvel atout. Estelle Sau-
vion-Durand et Magalie Beck |'utili-
senten toile de fond du ralliement sur
les réseaux sociaux ; « Confiture et
bon pain le matin, votre journée
commence bien. » La petite entrepri-
se a prévu de participer a deux ren-
dezvous nationaux ; le salon des Epi-
cures a Paris et celui de la Torrefac-
tion a Bordeaux. Ef puis, un projet
avance petit a petit : le transfert de
'unité de production dans une zone
d’activité de I'agglomération valletai-
se.

Magalie Beck et Estelle Sauvion-Durand remportent la medaille d'or au concours
général de Paris, avec leur confiture de mirabelle de Lorraine: | Ceeorrisio  DUesT FRNGE




susnice. Future zone commerciale Vallet
les opposants déboutés

Le tribunal administratif
de Nantes a rejeté les
recours des propriétaires
de terrains qui s’opposent
a la eréation d'une zone
commerciale a Vallet. Ces
derniers ont deux mois

pour faire appel.

Vallet. Les requétes dépo-
sées par les deux propriétaires
de terrains dans la zone du
Brochet, secteur situé a ‘entrée
de Vallet, le long de la route
nationale Nantes-Cholet, dans
lequel doit tre construite une
zone commerciale, ont été reje-
tées par le tribunal administratif
de Nantes, le 27 mars 2018. Les
opposants avaient déposé deux
recours. L'un contre le Plan local
d'urbanisme de Vallet de 2013
madifiant le zonage agricole en
zone économique a long terme,
Le second contre la révision du
SCoT de juin 2015.

Selon le juge, la réalisation
du projet commercial se justi-
fie par « la nécessité de réé-
quilibrer I'offre commerciale
entre le centre-bourg de
Vallet et |la périphérie sud
de celui-ci ». De plus, le tribu-
nal estime que « le transfert
de I'hypermarché au sud de
Vallet renforcera |'attractivité

Le projet s’étend sur plus de 17 ha.

économique de la commune
laquelle concentre désormais
60 % des emplois a I'échelle
intercommunale ». D'autant
que la consommation de 18 ha
de terres agricoles, compensée
« par une importante aug-
mentation des zones natu-
relles », ne méconnait pas « le
principe de I'équilibre entre le
développement urbain et la
consommation économe des
espaces naturels et ruraux »,
ajoute le juge.

Un argument que rejette
Anne-Laure Fleurance. « Ces
18 ha soutenus auprés du
SCoT étaient compensés par
I'abandon du projet de zone
d’activités aux Tuileries. Or, la

commune de Vallet a acquis
I’'année derniére les terrains
pour permettre justement de
developper une zone d'acti-
vité gu”x Tuileries. Le juge ne
voit que les belles intentions
et ne prend absolument pas
en considération les actes
qui sont ensuite en parfaite
contradiction avec les paroles
faites pour faire passer les
projets au niveau du SCoT »,
acommenté, aprés le jugement,
I'une des propriétaires qui a dé-
posé le recours,

Dans cette décision, la Valle-
taise déplore que « le dévelop-
pement commercial qui se fait
au détriment des communes
voisines soit complétement

ignoré. » « Ce jugement est
en complet décalage avec la
prise de conscience actuelle
de nombreuses villes qui ne
peuvent que constater [a dé-
sertification de leur centre-
ville aprés |'installation de
zones commerciales en péri-
phérie. Plusieurs rapports ont
été publiés sur le sujet. Suite
a ces rapports a été mis en
place le programme Action
coeur de ville prévoyant 5 mil-
liards d'euros pour justement
revitaliser des centres-villes en
difficulité », ajoute la requé-
rante, déboutée.

Collectivité soulagée

Interrogé, Pierre-André Per-
rouin, président de la commu-
nauté de communes de Sevre at
Loire, a indiqué que le jugement
était « une bonne nouvelle
pour le territoire. C'est un
soulagement. La volonté de la
collectivité, c'est que ce conflit
s'arréte. Elle se tient préte a
débloquerles fonds (Ndir : les
indemnités d'expropriation) »,
souligne I'élu. Sur le terrain,
les travaux pour le diagnostic
archéologique ne sont pas ter-
minés. Les engins de chantier
rencontrent des difficultés pour
reboucher les tranchées pleines
d'eau. Les premiers travaux de
viabilisation sont attendus d‘ici
la fin de I'année. Notamment
pour construire 1a station-service
a l'entrée de zone. Aucune par-
tie n‘a été condamnée a payer
les frais engagés par I'autre par-
tie. Les opposants ont deux mois
pour faire appel de la décision.

Hervé Pavageau
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BVALLET

wuenieue. La fibre est arrivée !

Comme a Gorges le mois
dernier (lire UHebdo

de Sevre et Maine du

15 mars), le conseil
départemental est venu
faire un point d'étape sur
le déploiement de la fibre
optique sur la commune.
Apres la pose d’armoire,
le raccordement est
désormais possible

pour certains secteurs.
D'ici 2020 ce sont 3 700
foyers ou entreprises qui
pourront obtenir un débit
supérieur a 30 mégabits
par seconde.

Pour garantir I'égalité d'acces
a Internet, le conseil départe-
mental a décidé de lancer un
vaste plan d'amélioration du
deébit Internet. C'est méme la
fibre optique qui va se déployer
sur le département : 108 000
prises (logements, bureaux,
entreprises, equipements pu-
blics...) en seront éguipées sur

52 communes, d‘ici 2021. Pour
un investissement de 108 mil-
lions d'euros. « Si nous ne le
faisons pas, personne ne le
fera. Et on aura une fracture
entre Nantes métropole natu-
rellement dotée et le reste du
territoire. Nous I'avons déja
atténuée entre 2013 et 2016
avec la montée en haut dé-
bit. Mais ce programme, on a
décidé de suivre de trés prés
en créant Loire-Atlantique
numérique, lance Jérome Alé-
many, conselller départemental.
Aussi bien pour les travaux
(ouverture de tranchées, rac-
cordement aux armoires...)
que pour mettre les parti-
culiers et entrepreneurs en
relation avec les opérateurs.
Car il ne se passera rien si les
personnes intéressées ne se
manifestent pas ».

La ville fait partie des pre-
miéres communes a avoir été
retenue, Auméme titre que Prin-
quiau ou Clisson-Gorges. L'asso-

ciation Dorices développement

aUra su appuyer sur la nécessité

de ce service. « Plus que pour
les particuliers, les entreprises
ont un énorme besoin de
cette performance de réseau.
Autant que des voies de com-
munication. Que ce soit pour
transférer des données en
masse ou pour le paiement en

ligne..., observait Pierre-André

Perrouin, président de la com-
munauté de communes Sevre
et Loire. Quand j’entends que
certains sont obligés d‘aller
dans le Maine-et-Loire pour
traiter leurs fiches de paye,
par manque de débit, ce n'est
pas normal ». l'intercommuna-
lité sera partiellement quadil-
Iée dans les prochaines années :
quatre autres communes seront
équipées (Mouzillon, Divatte-sur-
Loire, Le Loroux-Bottereau et
Saint-Julien de Concelles). Soit
plus de 10 700 locaux, dont 800
entreprises sur 10 zones d‘acti-
vités. « C'est environ 22 000
personnes. Pour un budget de
11,5 millions d’euros », estime
Jéréme Alémiany.

Rues de bel air et de la
métairie raccordables
Aujourd’hui, des secteurs
de Vallet peuvent contacter un
opérateur. Les premiers raccor-

Le conseil départemental, via son organisme Loire-Atlantique numérique, a présenté le colt
pour accéder a ce nouveau service.

dements sont désormais pos-

sibles. Les maisons de |a rue de’

Bel air et de la rue de la Métairie
peuvent recevoir la fibre optique.
Puis viendra prochainement la
rue Georges Bizet et |'avenue
des Papillons blancs. Et tout le
centre-ville et tous les villages
allant de Mouzillon a La Bois-
siere-du-Doré. En 2019-2020,
ce sera au tour de toutes les
parties ouest (Bonne-Fontaine)
et est (Chalousieres, Chabois-
sieres). Enfin, en 2021, toute fa

partie sud-est (des Rosiers aux
Corbeilléres). Un'site Internet est
mis & jour réguliérement pour
observer |'avancée du déploie-
ment de la fibre (numérique.
loire-atlantique.fr, rubrique suis-
je éligible 2).

« Ce n’est qu'une pre-
miere étape », tenait & ras-
surer Jérome Alémany devant
son homologue Charlotte
Luquiau, élue de la minorité,
et Pierre-André Perrouin, qui
ont déja fait remonter d‘autres

besoins. « On poursuivra le
programme apres 2021 (ndlr.
nouvetle échéance électorale).
On ne peut évidemment pas
tout faire en méme temps. A
la fois pour des soucis de coiit
mais aussi techniques ». Sur la
ville, ce seront 1 700 batiments
qui pourront d’ici 2021 étre
raccordés. Soit quelque 7 700
habitants.

= Renseignements sur nume-
rique.loire-atlantique.fr.
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BLA BOISSIERE-DU-DORE
ve assocamve. L'association pour
le commerce de _u_,cx.::ﬁm n.mmocﬁm

LAssociation boissié-
rienne pour un commerce
dynamique est dissoute.
Liobjet pour lequel I'asso-
ciation s'est créée en 2014
n’ayant plus lieu d’'étre.
La supérette, sauvée, a
é1é reprise.

Quatre années dexistence.
C’est la durée qu‘aura vécue
I’Association boissiérienne pour
un commerce dynamique. Créée
en 2014, I'association a été
dissoute, suite 3 une décision
prise a l'unanimité en assem-
blée générale. La décision s’est
imposée naturellement. L'asso-
ciation n'ayant plus « de raison
d’'étre », explique Stéphanie

Bouyer. « Le commerce de
u_,ox_.s:o est sauvegardé. La
mission est accomplie », ajoute
I"ex-présidente.

Comme son nom [indique,
Iassociation avait été constituée
pour maintenir la supérette de la
petite commune du Vignoble qui
compte encore un restaurant, un
salon de coiffure et un garage
automobile. « A I'‘époque, le
gérant voulait céder le fonds
de commerce. On arrivait en
fin de bail. Il n'y avait aucun
repreneur », rappelle I'habi-
tante.

Enquéte et travail
administratif
Le premier travail de I'asso-

ciation, forte d’une vingtaine
d'adhérents, a été de réaliser 2
en 2015 une étude auprés des
habitants. « On souhaitait
savoir ce que la population °
attendait de son commerce
de proximité, » explique I'ha-
bitante. 40 % des habitants,
soit moins de 200 foyers, ont
répondu au questionnaire. Les
conclusions du diagnostic ont  HES
révélé que les Boissiériens vou-
laient voir les heures d’ouver-
ture augmenter et l'arrivée de
services supplémentaires : relais
colis, .Hmmm_:m Accompagnée
de la mairie, I'association a réa-
lisé dans I"'ombre un important

travail administratif. « On a  Stéphanie Bouyer, ancienne présidente de ..>nuu uuuonuco: n:. s gcﬁm@ pour mai le

essayé d’ouvrir des dossiers commerce de proximité.

Un premier bilan « positif » pour I’épicerie

Cela fait huit mois que Michelle Poilane a repris I'épicerie,

« Mich'Dorée ». Le premier bilan est plutdt « positif. Je suis

dans les prévisions », avoue la gérante.

v-ﬁ .,o@:_.maa.o:r 22!._:63 _uvsmn._:&_ n.q.n _.&.

consommateurs, la premire ¢ mhu,.,. $ do o commercate a e soufite vendie des i  gatter hors PV,

duits Jocaux : ﬁame.!_m saaﬁsm v&aﬁﬂoncamca%
territoire, confitures, bidre artisanale, charcuterie...
En période automnale et hivernale, le magasin de proximité

« Les gens viennent

propose aussi la vente d'huitres. La gérante qui se bat « pour
faire vivre le commerce de proximité » a déposé deux dos-
siers pour élargir fa gamme d'activités. Le premier, en cours de

négociation, doit permettre au magasin de faire dépdt cols. Le.

second est instruit auprés de la Francaise des jeux. Le commerce

wm.._m petite ombre au tableau, 'élan & 1a population pour son

Sauussaﬁocﬁza:ama_mccmaa&%wrwﬁ:
etde 15h 30 & 19 h, le samedi de 7 h 30 3 12 h 30 et de
dm-.wou_w?ﬂ._oeswsgm%msuduswo

de subventions. Regardé le
statut juridique que pourrait
avoir le commerce. Lidée
de départ était de faire une
Scop, Société coopérative de
production », rappelle Stépha-
nie Bouyer. Le dossier trop com-
plexe est vite abandonné.
L'ACBD se tourne alors vers
la recherche de candidats a la
reprise. Finalement, I'horizon
se dégage avec le projet de Mi-
chelle Poilane. La salariée décide
de se lancer dans I'aventure en
déposant un dossier de reprise.
La gérante qui a repris le com-
merce alafindel'ét6 2017 nest
pas partie d'une page blanche.
L'assodiation lui ayant transmis

« toyt le travail » effectué
depuis sa création. Un travail
que Michelle Poilane a repris.
La premiére décision pour la
nouvelle gérante a été d'élargir
la grille horaire du commerce qui
fait aussi dépot de pains et relais
postal (lire encadré).

« Un commerce de proxi-
mité est essentiel pour la
vie d'une petite commune
comme la nétre. C'est un
lieu social de rencontres,
d’échanges. Sans commerce,
une commune se meurt »,
rappelle I'ex-présidente.

Hervé Pavageau




BLE PALLET

commerce. La supérette assure en plus
le service postal

Suite 2 la fermeture du
bureau de poste, Cocci
Market prend en charge
ses services depuis une
semaine. Ce transfert a
permis de créer un em-
ploi a la supérette et aux
habitants de continuer a
bénéficier du relais postal
6 jours sur 7, avec une
amplitude horaire deux 3
trois fois plus importante.

Le Cocci Market du Pallet
n‘est pas qu‘une simple supé-
rette. De nombreux services
sont proposés par le couple de
gérants Pascal et Virginie Bro-
chard, qui a racheté le fonds de
commerce il y a un an. Le dernier
en date ? Le relais postal. Depuis
le jeudi 19 avril, il est possible de
retirer du courrier et des caolis,
acheter des timbres et des en-
veloppes, affranchir et expédier
des lettres et recommandés,
déposer des envois postaux, et
méme, pour les clients du Pallet
de la banque postale, de reti-
rer de I'argent de dépannage
en espéces (jusqu’a 150 € par
semaine sous conditions).

Actée le 18 awvril, la fermeture
du bureau de poste, face & la
mairie, a précipité ce transfert.
Ce bureau n'était ouvert que
3 heures par jour, du lundi au
samedi (9 h a 12 h le samed;,
de 14 h a 17 h du lundi au

N
‘

Les génnt;Vuginh et Pascal Brochard (derriére le comptoir), formés par Philippe Denieul (un

=,

g 5
' v R 2

cadre de La Poste), offrent une multitude de services dans leur supérette, dont le relais postal,

vendredi), soit 18 heures par
semaine. Le trafic allait des-
crescendo et I'inéluctable est
arrivé. « Quand un bureau
ferme, La Poste s’engage a ce
qu'un commerce ou la mairie
prenne la suite pour assurer
le relais postal. L'ojectif est
que le client ne voit pas de
différence », signale Philippe
Denieul, chargé d‘animer ces
partenariats en Loire-Atlan-

= La Loire-Atlantique compte a ce jour 255 points
de service postal, dont 160 bureaux de poste, 62
en agence communale (mairie) et 43 en points
relais comme la supérette du Pallet. Un chiffre
stable par rapport a I'an passé. « Notre réseau
change et se modernise. Les bureaux diminuent
certes année aprés année en milieu rural, mais le
service est désormais remplacé par un autre for-
mat », explique Virginie de Bettignies, attachée
de presse du groupe La Poste en Pays-de-la-Loire.
Autre chiffre : 98 % de la population dans le 44
est a moins de 5 km d’un point de service postal.
C’'est au-dessus de la moyenne nationale (95 %).

tique. Le département compte a
I'heure actuelle 43 relais, le plus
souvent installés dans des com-
munes de petite taille comme
Le Pallet.

Création d’emploi

Ce maintien d'un service de
proximité, « primordial » aux
yeux de Virginie Brochard, pré-
sente un autre avantage. Les
habitants du Pallet (mais pas
que) pourront accéder aux ser-
vices de La Poste 6 jours sur 7
avec une amplitude horaire heb-
domadaire désormais élargie a
45 heures. « On a accepté la
proposition de la mairie en
début d’année d’assurer le
relais postal. C'est important
pour une commune comme
Le Pallet qui est dynamique et
qui va accueillir de nouveaux
habitants avec la construction
de lotissements. On a eu une
formation d’une journée, il
y a un bon soutien derriére
de La Poste sur lequel on
peut s“appuyer », expliguent
Virginie Brochard et son époux,

dans I'obligation d'étoffer le
personnel.

Le couple a pu embaucher
une personne supplémentaire
(contrat de 24 heures), passant
de trois a quatre salariés, En plus
des taches inhérentes a leur ac-
tivité premiere (mise en rayon,
tenue de caisse. ..), la supérette
est multiservices : dépdt de
pressing, dépot de pain, dépot
de gaz, point relais auprés de
deux banques (Le Pallet ne pos-
seéde pas de distributeurs auto-
matiques de billets), livraison a
domicile chez des habitants du
Pallet et un peu de presse quand
les kiosques de la commune sont
fermés. Il faut désormais ajouter
le relais postal.

= Cocci Market (et son
relais postal) est ouvert
mardi, mercredi, vendredi
etsamedi, de8ha 13 het
15 h 30 a 19 h 30, jeudi de
8 h a 13 h, et dimanche de
9hai3h,

Vincent Malboeuf
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B DIVATTE-SUR-LOIRE.
roop TRuck. Cette meére de 6 enfants
roule pour la cuisine

La Divattaise de 42 ans,
mere de six enfants,
s’est reconvertie dans ce
qu'elle aime faire le plus :
cuisiner. Depuis deux
mois, elle gare son food

| truck La Féestine sur des
zones d’activité.

A Divatte-sur-Loire, Nora Loir,
ancienne aide soignante puis
secrétaire comptable, a décidé
d’ouvrir son food truck de cui-
sine traditionnelle. Dréle de
reconversion pour cette femme
passionnée de cuisine agée de
42 ans. « J'ai I'habitude de cui-
siner pour ma famille, Nous
sommes nombreux, huit en
tout dont mes six enfants.
Cuisiner est un plaisir. J'avais
envie d'exploiter cela et d’en
faire un métier qui me plait.
J'ai effectué une formation
d‘un mois en restauration
rapide, une formation en
hygiene et une étude de mar-

Nora Loir devant son food truck La Féestine

che. Cela m’a permis de créer
un réseau de personnes pour
m’aider et me soutenir. »

Le camion est sur les routes
depuis le 19 mars. Les lieux d'im-
plantation ne sont pas encore
fixes, mais sa clientele intéressée
est plus des employés du tertiaire

et des bureaux. Nora Loir se
fixe deux objectifs : simplanter
essentiellement dans des par-
kings privés pour répondre ainsi
4 cette clientéle et développer le
créneau évenement entreprises.
« J'ai déja fourni 45 repas lors
d’une réunion commerciale a

Carquefou. L'entreprise était
tres satisfaite. »

Deux menus par semaine sont
proposés : un menu élaboré
pour 9,50 € (plat et dessert) et
un plus simple, avec tarte, salade
ou quiche. « Les produits sont
frais. J'ai fait le choix de ne
pas avoir de congélateur. Tout
est fait maison. Les légumes
proviennent du Potager
associatif a Saint-Julien-de-
Concelles. »

Les retours sont positifs, les
clients reviennent et il y a déja
des habitués. Il faut dire que les
portions sont généreuses et les
plats alléchants. « Je préféere
qu’il y en ait trop que pas
assez ! Il faut que le prix soit
justifié. »

mRetrouvez Nora Loir et
son food truck sur la page
Facebook dédiée. Contact :
06 50 67 30 29.




INTERNET

| Sévre et Loire:site
dédié a ’économie

Le nouveau site Internet
économique de la
Communauté de Communes
Sevre et Loire (CCSL) vient
d'étre mis en ligne. Le service
de développement
économique de la CCSL
tenait & développerdes -
outils efficaces pour
encourager la vitalité
économique du territoire. En
quelques clics, le site permet
d’avoir acces 24 heures/24 a
des actualités, des portraits
de chef d’entreprise, une
sélection d’articles de presse
sur la vie économique du
territoire ainsi que des
rubriques claires et pratiques
comme le « Talent du

mois », des offres d’emploi,
des offres d'implantation
avec des terrains ou des
locaux disponibles et
l'identité économique.

Site Internet : www.economie.cc-
sevreloire.fr.




© LELOROUX-BOTTEREAU. La jardinerie Acti Nature fermera le 12 juin

Activité « recentrée »

Le directeur de la branche
Acti (Terrena) évoque des
reclassements pour les sala-
riés lorousains.

omme nous l‘annon-
cions (voir Presse
Océan d’hier), Acti
- Nature va fermer
les portes de sa grande sur-
face de jardinage, animalerie
et outillage, située 19 rue de
la Liotterie.
« On est en train de bosser
notre dossier », reconnait
Alain Bretaudeau, directeur
de la branche Acti, filiale de
Terrena. « On avait décidé
d‘un point de vue stratégique
de se recentrer sur notre acti-
vité de base, l'agriculture,
plutét que le particulier »,
argumente-t-il.

« Desreclassements
seront proposés
dans le groupe
Terrena »

Est-ce lié a la récente absorp-
tion de Bretaudeau par Acti ?
« La fusion entre Bretaudeau
et Acti a été validée au 2 mai
2017, mais ¢a n’a rien a
voir », poursuit son directeur.

Le Loroux-Bottereau, hier: Acti, 19 rue de a Liotterie fermera, des reclassements sont prévus. po-Fr

Que deviendront les emplois
du Loroux-Bottereau (moins
de 10) le 12 juin ? « Il n'y
aura pas de suppressions
d’emplois et des reclasse-
ments seront proposes. Le
groupe a des offres tous les
jours et notre objectif est bien

de reclasser. Le groupe, avec
ses 15 000 salariés, a suffi-
samment d'offres et il y a des
formations. » Acti est une
branche de Terrena fondée
en 2004. Elle emploie 80
salariés répartis entre Acti
énergie (combustibles, car-

burants), Acti négoce (agro-
fournitures, céréales), et Acti
nutrition (aliments pourl'éle-
vage). Et Acti Nature, le ré-
seau de magasins de proxi-
mité auquel appartient celui
du Loroux-Bottereau.

FT.




Le Loroux-Bottereau

2
du bartabac.

Le bartabac de la place de I'église a
une telle tradition que sa disparition
est toujours les prémisses d'une ago-
nie villageoise. Rien a craindre pour
Le Central du Loroux. Au départ dis-
cret des anciens propriétaires, a suc-
cédé l'arrivée rapide et enthousiaste
de deux Finistériens. Sylvie et Moreira
Pollenec, originaires de Brest, ont fait
leurs classes commerciales a Mor-
laix. Mais, tres vite, te desir de tra-
vailler ensemble et de trouver une

nouvelle dynamique les ont portés

vers d'autres horizons. « Nous étions

Succession bretonne au bar-tabac Le Central

Sylvie et Moreira Pellenec sont les nouveaux propristaires

| CREDT PHO70 . OUESTFRANCE

depuis longtemps attirés par la
région nantaise et mon mari est
revenu d’une visite au Loroux avec
un veritable coup de ceeur », expli-
que Sylvie Pollenec. Sans hésitation
ni nostalgie, ils sont préts a s'inscrire
dans la tradition du petit muscadet. Ils
ont aussi comme projet de mieux
accueillirles plus jeunes avec des soi-
rees a theme ou les groupes du coin
auront leurs chances. Enfin, il n'y a
pas de changements pour les cuver-
tures, sinon un samedi non stop.




Al Ecocyclerle du Vignoble, on se prépare au rush

Vallet — Le bonheur de dénicher la perle rare semble indélébile. Bénévoles et salariés sont
aux petits soins pour les visiteurs et doivent composer avec I'essor démographique du secteur.

La saison des déménagements se
profile. Pour I‘Ecocyiene du vignoble
nantais (ECVN), c'est une grosse
pénode qui se dessine. Qui plus est,
la structure d'activite est instaliée &
Vallet, commune qui devrait accueillir
une centaine de familles supplémen-
taires dans les deux mois qui vien-
nent. « On affine notre organisation
et lance un appel aux bénévoles,
souligne Nathalie Lageyre, responsa-
ble de I'ECVN, En temps normal, on

est assez pour bien fonctionner.
Malsaveclapénodeestwale.uncer-»
tain nombre d'entre-nous part en

vacances.»

« On recrute également des sala-
riés en insertion a temps complet,
pendant deux ans maximum. On
peut postuler toute I'année. Il faut,
pour cela, étre éligible au contrat a
durée déterminée d'insertion », pré-
cise la responsable.

Ce contrat a pour objectif de favori-
ser l'embauche de personnes sans
emploi, rencontrant des difficultés
sociales et professionnelles particu-
lieres. I'Ecocylerie, en tant que struc-
ture dlinsertion par {activité économi-
que et employeur, propose un enca-
drement spécifiqgue adapté pour
accompagner les bénéficiaires.

Détournement d'objets
L'Ecocyclerie du vlgnoble, e ‘est
actusllement plus de 200 visiteurs en
moyenne, pour chacune des trois
demijoumées d'ouverture hebdoma-
daire; €t 140 passages en caisse.

Quest-ce gui fait cesucces ?«\fous
pouvez revenir deux semaines de

suite, vous trouverez a chaque f fois
des rayonnages qui changent de
présentahon. C’est un bonheur de
parcourir les aliées », temoighe Mar-

cel qui réside au Landreau.

«Lethem nos vitrines s'inscrit
vsacsons loisirs,
outillage, . bricolage, par exemple,
détaille Medm Dbane, encadrant
'techmque. On ne passe pas a coté

des périodes festives, avec des sug:-

gestions de cadeaux, comme c'est
e cas pour la Féte des meres, la Féte
des péres. »

A I'E’cocycléﬁe ol vignoble nantais, e réemploi est de mise.

Plus de 220 1onnes ont été collec-

tées par 'ECVN en 2017. « On est

dans le plein réemploi. Tous les
objets sont en apports volontanres,
traités, testés, tarifés parlessalariés
et les bénevoles avant la mise en
boutique », explique Nathalie Lagey-
re.

Un nouvel atelier vient d'étre crée,
autour du concept du détournement

an__

| CRECT PHOTY - QUESTERANGE

d'objets | une sauciére est devenue
un pot de fleur'; une fourchette st
transformée en support pour des
photos ; un disque microsilon en
vinylite est une colonne pour accro-
cher des bijoux.

Contacl Zone industrieile des Dori-
ces, 14, rue de I'industrie, www.eco-
‘cyclerieduvignoble.fr.




BMSEVRE ET LOIRE

econome. UN rendez-vous de
« marque » pour les patrons !

Festi’ and Co, le rendez-
vous destiné aux chefs
d’entreprise, se déroule le
Jeudi 14 juin 2 la Pierre-
Percée. La nouvelle
marque économique du
territoire va étre présen-
tée lors de la soirée.

Le premier rendez-vous orga-
nisé sous la banniére Sévre et
Loire avait attiré 300 entrepre-
neurs du territoire au zoo de
La Boissiére-du-Doré. Un bon
millésime. Pour {a deuxidme édi-
tion fixée le jeudi 14 juin, Festi’
and Co, rencontre économique
organisée par la communauté
de communes, a choisi comme
décor les bords de Loire ot le
site naturel de la Pierre-Percée,
a Divatte-sur-Loire. Si I'endroit
change, le principe de ['événe-
ment reste le méme.

Le rendez-vous n'est pas
un séminaire d’affaires. L'évé-
nement se veut un temps
d‘échanges et de rencontres, Les
patrons y viennent pour parta-
ger et faire de la mise en réseau,
« en toute simplicité », sou-
ligne Marion Belloin, en charge
du service Développement éco-
nomique.

3 700 établissements
La soirée participative propose
un menu a la carte composé de
quatre ateliers. Le plat principal
devrait étre « la présentation
etle lancement d'une marque
économique pour e terri-
‘toire », souligne Pierre-André
Perrouin, président de la com-
“munauté de communes. Quelle
en sera |'identité 7 Mystére.
Rendez-vous le 14 juin pour en
savoir plus sur l'opération.
Fort de 18 zones d'activités,
Sévre et Loire compte environ

Doreé.

3 700 établissements avec les
professions libérales et I'activité
agricole et viticole. Les quatre
plus gros employeurs (plus de
200 salariés) sont Lactalis et
I'nypermarché U de Vallet, ainst
que ‘entreprise de menuiserie
Janneau et I'hépital public du
Loroux-Bottereau.

Pour attirer de nouvelles en-
treprises, la collectivité ne met
pas en avant que sa seule proxi-
mité avec [a métropole nantaise.
« Aujourd'hui, les entreprises
ne regardent pas que le prix
du foncier. Elles recensent
le cadre de vie, les infras-
tructures routiéres et ferro-
viaires, les services (salles de
sport, équipements, pistes cy-
clables...) pour le bien-étre de
leurs salariés... », commente
Paul Corbet, vice-président en
charge de |‘économie.

Logique dans ces conditions
que les élus et les services recen-

sent |'implantation des futurs
parcs d’activités. Le trait de
crayon est relativement rapide
a tracer sur la carte.

« Les zones devront étre
a proximité de grands axes
routiers », souligne le prési-
dent de Sévre et Loire. Pour le
territoire traversé par RN 249
et demain par la future liaison
structurante, les choix d'implan-
tation devraient se situer le long
de |'axe Nantes-Cholet. On n'en
est pas fa. L'actualité, cest I‘ac-
cueil de nouveaux candidats &
I'installation. Des projets sonten
cours dans la zone du Plessis au
Loroux-Bottereau et dans celle

L'an dernier, 300 patrons avaient participé a la rencontre organisée au'zoo de La Boissiére-du-

des Dorices a Vallet. Un autre
dossier est aussi sur la table de
la collectivité : celui d'étudier |3
faisabilité de la réhabilitation de
la gare du Pallet en batiment &
vocation économique et de
coworking.

mFesti’ and Co, le jeudi

14 juin a partirde 18 h &
la Pierre-Percée a Divatte-
sur-Loire. Inscription a :
deveco@cc-sevreloire.

fr ou par téléphone au
02517152 20.

Hervé Pavageau

LIRE EN PAGES VIGNOBLE

Semes : I'association
d’insertion sollicitée




NLE LOROUX-BOTTEREAU
commerce. Le magasin Acti fermera en juin

Les deux derniers
magasins d’Acti Nature
du département vont
fermer leurs portes. Cela

 concerne la jardinerie du
centre-ville qui emploie

~quatre salariés. La
_direction a justifié cette
décmon

Le 13 juin prochain, fe ma-
jasin Acti nature fermera ses
rtes. Situé rue de la Liotterie,
magasin de jardinage et de
petit bncolage autrefois sous
"enseigne Mainguy, était devenu
0 2007, propriété de Terrena.
Comme plusieurs autres sites en
Vendée et Loire-Atlantique qui
“employaient 135 salariés. Mais
depuis, lenselgne a beaucoup
évolué.

Elle a d’abord pris ses dis-
tances avec Terrena en créant
une structure autonome. Se
recentrant sur les activités né-

_goce grandes cultures, I'agro-

fourniture (semence, protection
plante, équnpemen_t de protec-
tion...) et I'eenologie. Elfe a fer-
mé des plates-formes (Vallet, La

Remaudiére. ..) et ses magasins.

Pas rentable ?
Aujourd’hui, elle ne compte
plus que 80 salariés. « L'acti-
~vité pour le grand publi

c’est compliqué et particulier.

On n’est pas structuré pour.
Notamment avec I'‘émergence
du e-commerce. On ne sait
pas faire », indique Alain Bre-
taudeau du groupe Acti.

Avec celle de Saint-Sébastien,
Jla boutique lorousaine était la

La jardinerie avait ses fidéles clients. lls devront trouver un autre commerce.

derniére a exister. Huit salariés
y travaillent. Se pose pour eux

. la délicate question de |a recon-

version. « Des propositions ont
été faites mais elles sont lom
de nous satisfaire en termes

~ de secteur géographique et

de salaire », exprimait I'un
d‘entre eux. « Notre direction
des ressources humaines tra-
vaille chaque dossier. On n‘est
pas des sauvages », expliquait
le cadre dissonnais.

'par lettre. Si les
employés ont gardé le silence
depuis I'annonce en février, ils
ont placé un livre d'or a I'accueil.
Personne ne comprend vraiment
cette décision, « d'autant que
I"établissement était trés freé-
quenté », exprime un client. Pas

assez pour qu'il soit « rentable
économiquement » précise-t-
on chez Acti. « Son activité est
trés marquée par les saisons.
Un printemps pourri et on se
retrouve avec des stocks sur
les bras. On ne peut prendre
le risque de mettre tout le
groupe en péril. Et puis, nous
ne sommes plus aux normes
et n'étant pas propriétaires,
on pouvait difficilement ameé-
liorer les choses », conclut
Alain Brétaudeau

En 2017, Terrena avait déja
cédé ses 44 magasins Gamm
Vert (jardineries grand public) a
InVivo, premier groupe coopé-
ratif frangais. « La cession de
la distribution grand public
va nous permettre de nous
recentrer sur nos activités de
distribution agricole et ru-
rale », avait dédlaré le président
Hubert Garaud, président de
Terrena. L'explication ressemble.

Laurent Fortin

LIRE EN PAGES SPORTS
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emerol. L'Ecocylerie du Vignoble
recrute toute I'année

La saison des déména-
gements se profile. Pour
I'Ecocylerie du vignoble

bénévoles et aux salariés
en insertion.

« On se prépare au grand
rush. On affine notre orga-
nisation et surtout on lance
un appel aux bénévoles. En
temps normal, on est assez
pour bien fonctionner. Mais
avec la période estivale,
un certain nombre part en
vacances », souligne Nathalie
Lageyre.

« On recrute, également,
des salariés en insertion a
temps complet pendant deux
ans maximum. On peut postu-
ler toute 'année. Il faut, pour
cela, étre éligible au contrat
a durée déterminee d'inser-
tion », précise la responsable
de I'ECVN. Ce contrat a pour
objet de favoriser I'embauche
de personnes sans emploi, ren-
contrant des difficultés sociales
et professionnelles particuliéres.
L'ECVN en tant que structure
d'insertion par |'activité écono-
mique et employeur, propose un
encadrement spécifique adapté
pour accompagner les bénéfi-
ciaires.

Des vitrines
qui 8
L'Ecocyclerie du Vignoble,

: - "
LI N

L'Ecocylerie du Vignoble nantais propose des suggestions et idées de cadeaux a I'occasion de la

féte des méres et la féte des péres.

Cest actuellement plus de 200
visiteurs en moyenne pour cha-
cune des trois demi-journées
d’ouverture hebdomadaire,
140 passages en caisse. Quest-
ce qui fait ce succes ? « Vous
pouvez revenir deux semaines
différentes a suivre, vous
trouverez a chaque fois des
rayonnages qui changent de
présentation. C'est un bon-
heur de parcourir les allées »,
témoigne Marcel qui réside au
Landreau. « Le théme de nos

vitrines s‘inscrit dans I'actuali-
té des saisons, loisir, outillage,
bricolage, par exemple. On ne
passe pas a coté des périodes
festives avec des suggestions
de cadeaux comme c'est le
cas pour la féte des meéres,
des péres... », détaille Médhi
Dbane, encadrant technique.
Plus de 220 tonnes ont été
collectées en 2017 par 'ECYN.
« On est dans le plein réem-
ploi. Tous les objets sont en
apports volontaires, traités,

testés, tarifés par les salariés
et les bénévoles avantla mise
en boutique », explique Natha-
lie Lageyre. Un nouvel atelier
vient d'étre créé dans le concept
du détournement d‘objets : une
sauciére est devenue un pot
de fleurs ; une fourchette : un
support pour des photos ; un
disque microsillon en vinylite :
une colonne pour accrocher des
bijoux.

= Plus d‘information : www.
ecocyclerieduvignoble.fr




La Chapelle-Heulin

Un artisan fleuriste ouvre ses portes

Vitrine

Samedi, Ludivine Idier, commergante
et artisart fleuriste, a officiellement
ouvert les portes de Violette & cie,

dans les nouveaux locaux commer-
ciaux, rue André-Ripoche.

Ony trouve des fleurs coupées, des ‘

plantes, de la décoration, des bou-
quets ou des compaositions pour tous
les événements.

La féte des méres, dimanche, sera
l'occasion de venir decouvrir les lieux.
_ Ludivine Idier habite a proximité de
La Chapelle-Heulin. Il y a deux ans,

elle apprend que des locaux com-'

merciaux vont étre proposés a la loca-
tion et décide de saisir 'opportunité
etde poser sa candidature a la mairie.
~ Elle doit ensuite convaincre les élus
municipaux de la viabilite de son pro-
jet. Début 2017, la mairie lui annonce
que son projet est retenu et qu'elle
pourra bénéficier d’'un local qu'elle a
pu choisir. Elle officie aujourd’hui
dans un espace de 50m?, gu'elle a pu
ameénager selon ses go(ts.

Ludlivine ldier, gérante ou magasin
Violette & cie. | CAEDIT ProTS - DUEST.FrANGE
Violette & cie, rue André-Ripoche.
Ouvert les mardi, jeudi, vendredi et
samedi, de 9h 30 & 12 h 30 et de
14 nh 30 a 19 h, et le mercredi, de
9 h 30 a 12 h 30, et le dimanche, de
9h30 a 13 h. Contact. violetteet-
cie.artisanfleuriste@gmail.com et tél,
02 40 31 57 15




300 locaux bientot raccordés au tres haut débit

Vallet — Ce n'est plus qu’une question de jours. Le trés haut débit va entrer en fonction
dans la commune. Des élus s'inquietent de I'équité de la distribution.

Le chantier de déploiement du
réseau de communications électroni-
gues enfibre optique adébuté enjan-
vier. Il interpelle certains.

Jérome Allemany, conseiller dépar-
temental, président de Loire-Atlanti-
gue numérique, est venu répondre
aux préoccupations des élus, en lever
. de rideau du conseil municipal. « Le
remplacement du réseau historique
en cuivre va s’étaler sur trois étapes.
Actuellement, trois cents locaux
sont raccordables dans la partie
nord de I'agglomération, particulie-
rement la zone industrielle des Dori-
ces, La commercialisation est une
question de jours. » Comme pour le
gaz ou I'électricité |'abonnement est
aussi nécessaire,

Trois des plus gros villages de la
commune, la Chalousiére, les Cha-
boissieres, Bonne-Fontaine ne seront
connecteés que dans la période 2022
2 2025. « Une grande partie de leurs
résidents sont des jeunes ménages,
souligne Mathieu Legout, adjoint au
maire. Certains équipements sont
déja installés dans ces lieux. lis per-
mettent d’avoir un débit local par-
fois plus important qu’a Nantes. »
Pour la Gobiniére, autre gros village, il
ne semble pas avoir de solution pour
le moment.

L’apres 2021 en question

L'arrivée d’Internet a tres haut débit
optigue a Vallet, c’est 3 700 locaux
eligibles, environ 7 770 habitants sur
les 9 500 actuels.

Dans le territoire intercommunal,
10'800 locaux sont admissibles. Le
conseil départemental est aux manet-

sont déja raccordables.

tes de l'opération. Nicole Lacoste,
s'inquiete : « Que va-t-il se passer au
terme de votre mandat en 2021 si
votre équipe n'est pas réélue ? Que
lanouvelle équipe enplace n'est pas
favorable ? » Jérome Allemany se
veut rassurant: « C'est un objectif
national de couvrir tout le territoire.
Je ne vois pas qui pourrait opérer

ici, le Depai'tement construit .
le réseau internet
tres haut débit

. fibre optiqu

Tl S|

Le chantier de déploiement du réseau de communications électroniques a debuté en janvier dernier. Pres de 300 locaux

contrairement. De notre c6té, on ne
va pas attendre 2 021 pour enclen-
cher le processus de la deuxiéme
phase de travaux. »

Le fait que Vallet serait I'une des
cing communes de Loire-Atlantique
les mieux connectées n'empéche
pas de faire réagir Nicole Lacoste,
chef de file de I'opposition municipa-

| CREDIT PHOTO - QUEST-FRaNCE

le : « On n’est pas dans une distribu-
tion des prix. La commune est dans
la troisiéme couronne de Nantes. Il
faut favoriser I'option du télétravail a
domicile. Sinon, on va voir encore
les

beaucoup de monde sur
ponts ! »
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auto-école rue d’Anjou

Il y a du changement dans le
domaine des écoles de conduites
locales. CER Zebra formations
dirigée par Pierre Frugier s'ins-
talle au 38, rue d'Anjou a la
place de |'Auto-école valletaise.
Pierre Frugier, 36 ans, est ensei-
gnant dans la conduite depuis
dix ans. Il conserve sa premiére
affaire qu'il a créée a Choletily a
cing ans et reprend les deux sites
dactivités d'Eric Benet, Vallet et
Saint-Germain-sur-Moine.

« L'entreprise compte six
salariés. La reprise des deux
structures engendre I'em-
bauche de trois personnes a
plein-temps. » Pierre Frugier
posséde un CAP de mécanicien
auto, un dipléme d’assistant
petites et moyennes entreprises,
le brevet pour I'exercice de la
profession de la conduite auto-
mobile et de la sécurité routiére,
expert. Pierre Frugier est, éga-
lement, responsable du centre
d'éducation routiére pour le
Maine-et-Loire.

Dans sa nouvelle enseigne
valletaise, la nature de I'activité
est la préparation aux permis de
conduire automobile, cyclos, re-

Pierre Frugier.

morques, voiturettes, formation
125 cm?, interventions pour des
formations de sécurité routiere
en entreprises et auprés des
associations.

= Permanence : mardi et
vendredi de 18 h 30 3 20 h,
au 38, rue d'Anjou, ou

sur rendez-vous. Contact :
06 69 37 86 07 et
pierrefrugier@gmail.com.




BVALLET

nsoure. UN bar éphémere
en pleme vigne !

Sébastien Duvallet, cogé-
rant du domaine viticole
David, a ouvert un bar
éphémere au Clos du Fer-
ré. Lestaminet, installé
dans une caravane, au
beau milien des vignes de
muscadet, ouvre chaque
vendredi pendant 1'été.

Des bancs-palettes, de la
lumiére tamisée. Et en fond so-
nore, une musique d'ambiance

kgae.kfhonznn des coteaux

de vigne a perte de vue, les clo-
chers du Landreau et du Loroux-
Bottereau ou a Tour de Bretagne
de la ville de Nantes en ligne de
mire. Le décor naturel est a la
carte de Wine Caravane. Planté
en haut du Clos de Ferré, butte
viticole nichée a 39 metres de
haut, le bar éphémeére a ouvert
vendredi dernier.

Implanté au beau milieu des
vignes, I'estaminet d'occasion
sert tout I'été, seulement le ven-
dredi de 19 h jusqu’a la tombée
de la nuit, « en fonction de la
météo et des travaux a faire
dans la vigne », prévvent Sébas-
tien Duvallet, sourire aux lévres.
Associé & Stéphane David, le viti-
culteu' gérant du domaine épo-
' ;sutué au Landreau-village,
it le service dans la caravane
transformée en bar. A la carte :
des vins du domaine au verre
et a la bouteille & déguster sur

Sébastien Duvallet dans la caravane transformée en bar éphémére.

place les yeux dans les nuages,
les vignes. Et le nez au vent.

Caravane décorée

« Cela fait deux ans que
I'idée me trottait dans la
téte », raconte le vigneron, dési-
reux de faire partager la beauté
du site. « La vigne, c'est un
patrimoine naturel que les
gens n‘ont pas I'habitude de
voir, excepté quelques pro-

meneurs », raconte-t-il. Rapi-

dement, le producteur de mus-
cadet pense au concept de bar
pour permetire aux gens « de
venir entre amis et déguster

un verre dans un cadre su-
perbe, en toute convivialité,
sans prise de téte ».

Aprés une année 2017
plombée par le gel, I'exploitant
relance le projet. Une recherche
sur le Bon coin I'ameéne a déni-
cher une caravane a Angers.
Aménageée, |a roulotte est déco-

rée. Le viticulteur de Vallet fait -

appel a Nadia Magroun. Sous
les pinceaux de I'artiste-peintre,
la caravane blanche se noircit
de traits naturels, féminins et
viticoles. La caravane devient
élément du décor. C'est autour
d'elle que sont attendus chaque

-

vendredi les clients de passage.
Le domaine privé a créé une
aire de parking prés de la route.
Les visiteurs accédent a la Wine
caravane a pied, en montant
la petite colline; C'est le (petit)
prix a payer pour profiter du
magnifique paysage et du bon

muscadet frais !
Hervé Pavageau

=uBar éphémére ouvert
tous les vendredis a partir
de 19 h. Il est conseillé de
consulter la page Facebook
du domaine David pour
vérifier I'ouverture du bar.




Vallet

Cer zebra formations, une nouvelle école de conduite

Vitrine

Du changement dans le domaine
des écoles de conduites locales : Cer
zebra formations, dirigée par Pierre
Frugier, s'installe au 38, rue d’Anjou a
la place de I'Auto-école valletaise.
Pierre Frugier, 36 ans, est enseignant
dans la conduite depuis dix ans. Il
conserve sa premiere affaire créée a
Cholet, il y a cing ans, et reprend les
deux sites d'activités d’Eric Benet,
Valiet et Saint-Germain-sur-Moine.

« | ’entreprise compte six salariés.
La reprise des deux structures
engendre I'embauche de trois per-
sonnes a plein-temps. » Pierre Fru-
gier possede un CAP de mécanicien
auto, un dipléme d’assistant petites et
moyennes entreprises, e brevet pour
I'exercice de la profession de la con-
duite automobile et de la sécurité rou-
tiere, expert.

Dans sa nouvelle enseigne valletai-

-se, la nature de I'activité est la prépa-
ration aux permis de conduire auto-
mobile, cyclos, remorgues, voituret-
tes, formation 125 cms3, interventions
pour des formations de sécurité rou-
tiere en entreprises et auprés des
associations.

Pierre Frugier ouvre une école de con-
duite au 38, rue d'Anjou : Cer zebra
formations.

| CRECIT PHOTO - CUEST-FRANGE

Renseignements. Ouvert mard| et
vendredi, de 18'h 304 20 h, 38, rue

d’Anjou ou sur rendez-vous. Contact.
Tél. 0669378607 pierrefru-
gier@gmail.com

|
!




economie. L'entreprise de thé bio agrandit

son usine

En fort développement,
la Route des comptoirs,
entreprise de thé bio
installée au Landreau,
agrandit son usine. En
trois ans, la société a dou-
- blé son chiffre d’affaires.

Le Landreau. 92 tonnes
de thés vendus en sachets ouen
infusettes. Un taux de croissance
de 40 % en 2017. La Route des
comptoirs file a grande vitesse
sur I'autoroute du thé bio. « En
1997, il n'y avait pas autant de
monde sur le marché », se sou-
vient Francois Cambell, dirigeant
et fondateur. Vingt ans plus tard,
I'entreprise, dopée par la hausse
générale de la consommation
de produits biologiques, conti-
nue son essor a deux chiffres.
Malgré la concurrence. La bonne
santé de la société installée
aujourd’hui dans la zone des
Bossardieres au Landreau tient
a « la sélection des produits »
et au nez du fondateur « a la
recherche en permanence de
nouvelles saveurs ». Les thés
et autres matiéres premieres
(épices, huiles essentielles,
fleurs...) sont achetés en direct
aupres de plantations certifiées.
Deux fois par an, Francois Cam-
bell se rend dans les cultures en
Chine (50 % de I'approvisionne-

Frangois Cambell, dirigeant et fondateur (a &'ro‘ité sur la photo), a ouvert les portes de son entre-
prise qui a fété ses 20 ans la semaine derniére.

ment}, en Inde, Afrique du Sud,
Japon et Coréé du Sud « Tout

bio. La moiti G gamme

estéquntabie » duque le diri-
geant d’une société qui brasse et
transforme 160 tonnes de thés
par an. Toutes les recettes sont
créées au Landreau.

Un batiment de 500 m?
La gamme composee de 130
références est distribuée aupres

des réseaux de magasins bio,-

de torréfacteurs et d'épiceries
fines. Une gamme de produits
expédiée du Vignoble nantais a
destination de la France entiére,
mais aussi de la Suisse, Belgique

ou ltalie.
Dans un marché en pleme

évolution, la Route des comp-

1oirs « entend devenir un ac-
teur incontournable du thé
bio et des infusions », précise
Frangois Cambell qui emploie
22 salariés. Pour accompagner
la demande, I‘entreprise étoffe
sans cesse la gamme. Et inves-
tit. Lentreprise vient d'acheter
pour 100 000 € une nouvelle
machine a infusettes capable de
sortir 20 000 sachets par jour.
Linvestissement le plus lourd
(350 000 €) a permis d'augmen-
ter la capacité de production. Le
nouveau local de 500 m? porte
la surface totale de |'usine a

2 000 mé.

Dans cet espace ou les ma-
tiéres premiéres suivent un circuit
scrupuleux, tragabilité oblige, se
succedent les opérations de fa-
brication, d'ensachage, de coli-
sage et d'entreposage de thés et
infusions avant expédition. Avec
ce nouvel outil, I'entreprise se
donne un peu d‘air, avant de
probables futurs investissements
compte tenu de la rapide crois-
sance. En l'espace de trois ans,
la Route des comptoirs a doublé
son chiffre d’affaires. L'objectif
pour I'année 2018 est d'arriver
a 4,4 millions d'euros.

Hervé Pavageau
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entreprises. Biofournil réfléchit a I’'avenir
du Petit Mouzillon

Installée au Puiset-Doré,
Biofournil, leader du pain
biologique et propriétaire
du Petit Mouzillon, a fété
ses 40 ans, la semaine
derniére. Lentreprise
réfléchit a 'avenir du
Petit Mouzillon, céléebre
biscuit du pays nantais.

Vignoble nantais/
Mouzillon., Le process est
artisanal avec une organisation
industrielle ol le robot cétoie les
40 boulangers. Depuis 40 ans,
Biofournil produit des pains
bio au levain. Deux ingrédients
principaux font partie de la re-
cette maison : |a farine 100 %
francaise écrasée sur meule
de pierre. Le meunier « quasi
exclusif » est la minoterie Suire
basée a Boussay. Et le levain a
I'ancienne, dont la méme souche
est ensemencée depuis 40 ans,
est une souche trouvée en 1978
par Louis Réthoré, boulanger
qui s'est lancé dans la fabrica-
tion de pains bio installé a 500
meétres de |'usine actuelle. |l
faut attendre 1995 et |'arrivée
de Jean-Yves et Roland Fouché
pour que l‘entreprise change
de braquet. 40 ans plus tard,
I'entreprise bio aux 99 salariés
n‘a plus rien a voir avec le petit
fournil. L'unité de production
s'étend sur prés de 6 000 m?.
La troisitme et derniére exten-

sion destinée au stockage date
de 2017. Colt de [‘opération :
4,5 millions d"euros. L'investisse-
ment suit la croissance. Le leader
du pain bio a crolte enregistre
une progression a deux chiffres.
Du fournil industriel, sortent
40 000 piéces par jour. Prin-
Cipalement des pains cuits ou
précuits destinés aux magasins
bio et supermarchés, distribués
en France et en Europe.

«Dans le mode de produc-
tion, rien n'a changé. L'entre-
prise est restée fidele aux fon-
damentaux. Le pain, c'est de
I'eau (qui est ici filtrée), du
sel (marin non-raffiné) et de
la farine moule a la meule de
pierre. On est connue pour
¢a », explique Marc Barré. L'en-
fant du pays, né a Gorges, a pris
la direction en 2015, lorsgque Bio-
fournil est passé sous |'égide de
la coopérative agricole Cavac,
I'un de ses fournisseurs histo-
riques de blés. Aujourd’hui, le
dirigeant qui vit au Pallet est a la
téte d'une entreprise qui brasse
5 000 tonnes de blés et réalise
un chiffre d'affaires de 15 mil-
lions d'euros. Une entreprise
bien ancrée dans son territoire et
qui veut « rester ici au Puiset-
Doré », |3 ot tout a commencé.
« Cela fait sens avec |’histoire
et l'identité de Biofournil »,
martele Marc Barré.

Dans le Vignoble nantais, la

Le Palletais, Marc Barré, qui dirige I'entreprise Biofournil lors

des 40 ans de I"entreprise.

boulangerie biologique est aussi
connue pour avoir racheté et re-
lancé en 2010 le Petit Mouzillon,
le biscuit sec qui accompagne
les dégustations de muscadet.
Aprés avoir retrouvé la recette
originelle du gateau, celle de
Dominique Bodet, boulanger et
fabriquant du Petit Mouzillon,
Biofournil relance la production
d‘un biscuit 100 % bio.

1 % de l'activité

Une machine spécifique est
commandée. Sa capacité de pro-
duction est de 15 000 biscuits
par heure. Huit ans plus tard, la
petite usine du Petit Mouzillon

tourne encore. Quatre personnes
y travaillent. « Cela représente
1 % de |‘activité de |'entre-
prise », précise Marc Barré. De
la ligne de production sortent les
biscuits Le Petit Mouzillon ven-
dus dans la région. Et des pro-
duits sans gluten de la gamme
Biofournil. Huit ans apres le ra-
chat, |'activité du Petit Mouzillon
ronronne. L'entreprise du Maine-
et-Loire a « des pistes » pour
développer |'usine qui se trouve
dans la zone des Quatre chemins
a Mouzillon. « Des réflexions
sont en cours », ajoute, pour
I'heure prudent, le directeur.
Hervé Pavageau
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© SEVREET LOIRE. Une marque pour développer les liens interentreprises -

Stimuler son réseau

« que des liens se nouent et
que se créent des relations
i lles : chacun se

rend compte que, a c6té, il y
a d’autres entreprises dans
tous les secteurs, ¢a crée de
I'é ion. » Autre intérét :

I'accueil. « Des gens bien

Neuf salariés. de Loire. Tt
La marque L nauté de Pierre-  ou ludiques. Pendant deux
SevreetLoirea étédévoilée André Perrouin (centre heures, dirigeants et salariés
le 14 juin a Saint-Julien-de-  droit). de tous 3 compo-
Concelles, lors de Festi'&co. saient neuf équipes, allant
Unemarquecréée:  q'unevalse dessaveursaun
eudi soir, Festi'6co, |’entrainante Séyre  quizsurles questions d'iden-
manifestation an- 0 tité é ique ou faisant
nuelle de Sévre et ef Loire, I “P“," une récolte accélérée de
Loire, devaitse dérou-  d’€ntreprendre cartes de visites.

ler a Divatte-sur-Loire, a la
Pierre-Percée. Le site étant
occupé par un rassemble-
ment évangélique des gens
du voyage, elle a été trans-
férée au plan d’eau du
Cheéne, & Saint-Julien-de-
Concelles. Festi'&co succede
a Anim‘Eco (développé par
la défunte communauté de
communes de Vallet) et &
L‘Avenue des entrepreneurs
(organisée par l’ancienne
communauté de communes
de Loire-Divatte).

Aprés deux années, le succes
se confirme. « 240 personnes
sont inscrites, mais des gens
s‘ajoutent », se félicitait jeu-
dile président de la commu-

Objectif de la manifestation ?
« Faire du réseau pour que
les gens se it »,

D'indices en indices, les
joueurs ont progressé ainsi
jusqu‘au dévoilement de la

indiquait Vanessa Duguy,
chargée de mission emploi
a Sévre et Loire, tout en

i les arri vers

marque du ter-
ritoire de Sévre et Loire :
« L'entrainante Sévre et
Loire », sous-titrée « I'esprit
d'e ».

des ateliers professionnels

Les ateliers ont, eux, permis

Zone d’activité : prometteur
Négociations. Le vice-président de Svre et Loire Paul Corbet

lesnoms: « Nous

accueillis sur un territoire ont
envie d’en parler... Nous,
collectivités, ce qu’on peut
faire, c'est étre a I'écoute...
Quand quelqu’un veut s'ins-
taller, ce qui compte, c’est
d’abord le cadre de vie. Ici, il
y a de I'ambiance, il fait bon
vivre, avec des équipements,
des associations. On ne veut
Ppas, nous, élus, étre les seuls
a véhiculer cette image, on
voudrait qu'ils la portent...
Pour s'installer, les entre-
prises tiennent compte du

(LREM) l'a confirmé jeudi

b de leurs salariés,

donc des I Elles

sur la zone du Plessis (Le Loroux-Bottereau) ». Quant aux autres
zones d'activités ? « Beausoleil 3 (Saint-Julien-de-Concelles) se
remplit, les Dorices (Vallet) s'agrandissent et les surfaces vont trés

vite trouver preneurs. »

préferent que leurs salariés
vivent tout pres. »
FT.




Communauté de communes Sévre et Loire

250 acteurs entreprenants boostent leur réseau

Par equips, élus st entrepreneurs du territozre Sévre et Loire se sont essayes

autour d'ateliers culinaires.

Jeudi dernier, au plan d'eau du Ché-
ne a Saint-Julien-de-Concelles, se
tenait le second Festi & co, rendez-
vous annuel des responsables
d'entreprises organisé par la commu-
naute de communes Sevre et Loire.

« L'objectif est de fédérer, créerdu
réseau et permettre a nos acteurs
économiques de mieux se connai-
tre. L'ambiance festive favorise les
contacts et les échanges, annongait
Paul Corbet, vice-président au déve-
loppement économique. Notre réle
en tant qu'élus est d'étre a I'écoute
de nos entreprises et d’apporter de
I'aide a celles qui veulent s’installer
sur notre large territoire. »

Plus de 250 participants, accompa-
gnes d'élus, ont fait connaissance
autour d'ateliers professionnels et
ludigues durant deux heures.

Au programme : des quiz sur le tis-
Su économique, tiral'arc et a lasarba-
cane, des ateliers culinaires, des
echanges de cartes de visite en

|CREDIT PHOTO - QUEST-FRANCE

mode accélers...

Des activites qui serviront de fil con-
ducteur pour devoiler enfin fa margue
économigue Sevre et Loire, « ['entrai-
nante, lesprit d'entreprendre »,
« Avec cette nouvelle identité, la
communauté de communes affiche
sonsouhait de faire découvrir un ter-
ritoire accueillant ou il fait bon déve-
lopper spn activité économique »,
ajoute Paul Corbet.

Nombreux participants s'accor-
daient a le dire. le rendez-vous est
100 % bénéfique. « Il y a des riches-
ses prés de nous gue nous ne soup-
¢onnions pas. Nous ne prenons pas
toujours le temps de nous intéresser
a ce qui nous entoure, avec ce.
temps fort dédié nous faisons des
rencontres que nous n'aurions sans
doute pas faites, des liens se tissent
et de la, parfois, de nouvelles idées
ou projets émergent. La démarche
est donc trés... Entrainante ! »




Main dans la main, ils redonnent vie aux objets

Vignoble — Cafetiére, fer a repasser, grille-pain ou encore machine a coudre, aspirateur : n‘en jetez
plus ! L'écocyclerie et le Repair café s’associent pour les remettre en état de marche.

L'initiative

Dans la filiere du réemploi L'écocycle-
rie de l'association Pat'Mouille et le
Repair cafe du Vignoble nantais vien-
nent de signer une convention. Elle
concerne les déchets des équipe-
ments électriques et électronigues
(D3E). « Soit en moyenne deux ton-
nes parmois gu’on ne peut pas reva-
loriser. Nous ne possédons pas les
moyens techniques pour effectuer
les interventions, On s’en tient aux
petites réparations et & la remise en
état de fonctionnement », explique
Nathalie Lageyre, responsable de
I'Ecocyclerle du Vignoble nantai
(ECVN). ;

« Le partenariat avec le Repair
café est une solution a 'obsolescen-
ce programmée de ces objets en
leur donnant une seconde vie », Sou-
ligne Aline Duvivier, nouvelle directri-
ce de Pat'Mouille.

Désormais, le Repair récupérera
régulierement les D3E. Il assurera
aussi des animations a 'ECVN. La
premiére aura lieu samedi 30 juin. « Il
s’agit d'un atelier de réparation col-

laboratif et solidaire. Les visiteurs

pourront apporter leurs appareils
défectueux ou abimés », précise
Médhi Dbane, encadrant technique.
Atelier participatif

Comment s'organisent ces ateliers ?
L'équipe de bénévoles du Repair
café est formée en majcrité de per-
sonnels expérimentsés : des ouvriers,
des artisans spécialisés et des retrai-
tés. Elle propose avant tout un diag-
nostic pour savoir si 'objet est répara-
ble ou pas. « Si la remise en état est

L'’Ecocycleri

(TRt
:

r.éalisébleﬁs‘urv-p!aﬁ,e. l'apporteur est

invité a assister a l'intervention. »
Deés qu'une réparation n'entre pas
,dans leurs compétences, les anima-
teurs du Repair café renvoient les per-
sonnes vers des specialistes installés
_dans le territoire, notamment ceux du
réseau des Reparacteurs de Loire-
Atlantique.
Une concurrence avec les profes-

u Vignoble nantals de 'association PatMouille a's

T ——
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sionnels ? En proposant un service
gratuit, le Repair café, dans son con-
cept « permet a tous les publics
d'accéder a un service qui n’aurait
pas pu étre envisagé pour des rai-
sons financiéres ».

L’EGVN et le Repair café partagent
les mémes valeurs, telles « que la
curiosité, I'envie d’apprendre,
I'échange, la transmission des

igné une convention de partenariat avec le

Repair cafe.
| CREDT PHOTC : CUESTFRANCE

savoirs, la solidarité et la préserva-
tion de I'environnement ».
L'actualité de I'Ecocyclerie, clest
aussi l'installation d'un rayon de four-
nitures scolaires pour la rentrée.

Samedi 30 juin, de 9h 30 & 12 h,
zone industrielle des Dorices, 14, rue
de I'industrie; & Vallet. www.ecocycle-
rieduvignoble.fr




Vallet

Un nouveau conseiller en immabilier sur Internet

Vitrine

Cyrille Brosset, un Valletais de 47 ans,
se lance dans le métier de conseiller
immobilier indépendant. |l fait partie
du réseau l@Dfrance. Le groupe est
I'un des leaders de la transaction de
biens sur le marché francais avec
plus de 6 000 conseillers dont plu-
sieurs dans le Vignoble nantais.

Lafirme travaille également a l'inter-
nationale. Elle compte une antenne
au Portugal et vient d'en ouvrir deux
autres en Espagne et en ltalie.

Natif de La Verrie, en Vendée, Cyrik
le Brosset est diplome d'un brevet de
technicien supérieur en électronique.
Il possede une longue expérience de
cadre dans les métiers du batiment,
son dernier emploi étant responsable
des achats dans une importante
entreprise d’installations électrigues.

Cyrille Brosset diffuse les annonces
de mise en ventre uniquement par
Internet. « Le développement de
mon auto-entreprise passe par un
travail collaboratif en liaison avec
plus de 220 sites partenaires spe-

Cyrille Brosset crée son entreprise
dans le sgcteur de l'timmobilier
via Internet. | CREDIT PHOTO ; OUEST FRANCE

cialisés dans I'immobilier », précise-
til.

Contact 1é]. 06 75 61 59 49, iadfran-
ce.fr




SEVRE ET LOIRE. Un groupe réserve la moitié du Plessis au Loroux-Bottereau

Goodmanira au Plessis

la zone pour faire venir des
entreprises.

a communauté de
communes de Sévre
et Loire cherchait a
commercialiser les
38 hectares de la zone d'ac-
tivités du Plessis au Loroux-
Bottereau. Elle en réservera
finalement prés de la moitié
au groupe immobilier inter-
national Goodman. Ce
groupe australien prévoitd’y
installer des emreprises d'ici
a trois ans.
L'intérét que porte Goodman
a la ZAC de Seévre et Loire
est«une excellente nouvelle »
selon Paul Corbet (LREM),
maire du Loroux-Bottereau,
et Pierre-André Perrouin
(Centre droit), président de
Sevre et Loire. Créée en
2009, cette zone d'activités
s'étend sur une quarantaine

pas la question de

d’hectares et est de]a en par- de grandes 4 mais 3
tie occupée par ' la propriété de 1'emploi, parce que ces bati-
Janneau Menuiseries. Goodman. » ments de derniére généra-
Le groupe Goodman posséde tion seront loués a di
Goodman posséde  un por ille de 1 700 rises pour des pé-
1700 clients ﬂﬂl‘lf clients a travers le monde, riodes plus ou moins lon-
R .. dans l'automobile (Mazda, gues. A
certains pourralent  gor, Porsche...),la grande  Si Amazon s’y installait par
s'installer au Plessis  distribution (Carrefour, les e::en!ple cela représenterait
% Mousquetaires, Auchan...), 1000 emplois, alors que du
« On a eu la chance d'avoir la logistique (Log’s, Schen-  stockage n'en créerait qua-

de grandes surfaces G propo-
ser », se félicite Paul Corbet.
« Goodman posséde 23 mil-
liards d'euros d’actifs. Elle
souhaite utiliser une grande
partie de la ZAC. Deux pro-
messes de vente ont été si-
gnées pour plus de 5 millions
d’euros, I'une pour
126,334 m? pour la construc-
tion d‘un batiment de
60 000 m? -l'autre pour
60 715 m? pour la construc-
tion d‘un bdtiment de
30 000 m*. Ces

ker...) et l'e-commerce
(Amazon, Cdiscount, Zalan-
do...). Les promesses de
vente courent jusqu’en

siment pas. Parallélement,
d‘autres prospects sont en
cours pour 6,5 hectares,
comme Mondial Relay,

mai 2021. logisticien de transport local
« C'est é pari, etune spécifique
reconnait Pierre-André Per- pour une fabrication en

rouin, parce qu’on leur re-

du concret. Des plans et leurs
propres experts quivont faire
la promotion du lieu. »

ligne. Pierre-André Perrouin
sait que « dans notre Projet
d‘aménagement et de déve-
loppement durable (Padd),
nous devrons réfléchir a I'ac-
cueil des nouvelles entre-
prises et de leurs salariés,
en matiére de

usage d‘activités I
sont destinés a étre loués a

surent la ¢ I :
communes, la collectivité ne
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coMMERCES. UN par a nieres vient

d’ouvrir

Depuis mardi 3 juillet, les
amateurs de biere divat-
tais peuvent se réjouir :
un bar a ouvert au 7
boulevard Pasteur, a deux
pas du centre commercial
de La Chapelle-Basse-
Mer. :

Le bar « Biéres et potes » géré
par Alexandre Laissus, ancien
responsable informatique, pro-
pose 160 biéres différentes dans
une ambiance industrielle rock.
La salle, meublée de canapés
cosys dans le fond, accueillera
aussiles matchs de foot et des
concerts.

Investissement
de 50 000 €

A pied d'ceuvre depuis trois
mois, Alexandre Laissus a réalisé
tous les travaux du local dont
il est locataire, exception faite
de |'électricité et de la plombe-
rie. « J'ai travaillé plus jeune
dans des bars et je souhai-
tais renouer avec ce métier.

Alexandre Laissus propose plus de 150 biéres différentes.

En discutant avec des amis,
je me suis dit qu‘il y avait un
manque a Divatte-sur-Loire.
C'est un investissement de

50 000 €. » Amateur de bieres,

Alexandre Laissus a suivi une
formation en biérologie a Lille
proposé par Orge et Houblon,
dont il est concessionnaire,
Proposition innovante,
chaque midi de la semaine
(exception faite du lundi), un
food truck s'installera devant le

bar permettant a la clientéle de
déjeuner aussi. Au programme,
hamburgers, cuisine tradition-
nelle ou encore naans.

= Ouverture les mardi,
mercredide 11 ha 14 het
de 17 h a 21 h, les jeudi et
vendredide 11Tha 14 het
de 17 h a 23 h, et le samedi
de 11 h a 23 h. Plus de
renseignements sur la page
Facebook dédiée.




consen. communavraie. UN Mastodonte
arrive sur la zone du Plessis

La communauté de
communes Sevre et Loire
Vva signer une promesse
de vente avec un expert
mondial en immebilier
logistique au chiffre
d'affaires de 23 milliards
d'euros. Goodman inves-
tit sur 18 ha dans la zone
d'activités du Loroux et
devra trouver 'entreprise
locataire d’ici trois ans.

Le président Pierre-André Per-
rouin parle d'une « excellente
nouvelle », « Heureux » de voir
sa communauté de communes
Sévre et Loire (CCSL) réussir ce
coup. La collectivité est en passe
d'attirer un géant de |'immobi-
lier logistique, Goodman, Cette
entreprise internationale, qui
pése 23 milliards d’euros, va
acquérir 18,6 ha sur la zone du
Plessis, au Loroux-Bottereau.
« La promesse de vente pour
le terrain a batir est en cours
de signature », expligue Paul
Corbet, maire lorousain chargé
du volet développement écono-
mique a la CCSL.

Goodman a prévu de
construire deux batiments, un de
60 000 m?, le 2° de 30 000 mZ.
« lls auront un type de
construction bien spécifigue
liée a la logistique et feront
12 m de haut, signale I'é|u.

L'entreprise Goodman est en passe d’acheter 18,6 ha de terrain sur la ZA du Plessis, au Loroux.

Goodman a sauté sur cette
surface disponible, dans un
secteur proche de Nantes ».
Le mastodonte australien, qui
sera propriétaire des murs, doit
trouver d'ici trois ans {comme il
est stipulé dans la promesse de
vente) une entreprise locataire,
qui occupera par la suite les lieux
et agencera son dépdt a sa fa-
¢on. « Goodman travaille avec
des pontes mondiaux, comme
Auchan ou Amazon », rappelle
Pierre-André Perrouin. Selon les
¢élus en charge du dossier, ce ne
devrait pas étre le géant du e-
commerce (Amazon), pourtant

intéressé par l'implantation
d'une plate-forme dans I'Ouest
de la France.

4,8 millions d'euros
L'arrivée de Goodman est per-
Gue comme « un pari » pour le
président de la CCSL. « On a
poussé la Sela (qui a la maitrise
d'ouvrage de la ZAC du Plessis,
ndlr.) a y aller. Tout le monde
trouve son compte. On sera
attentif au niveau des emplois
offerts par |'entreprise loca-
taire car c'est important. »
Pour la CCSL, ¢'est une manne
d‘argent non negligeable qui

arrive dans les caisses : & 27 €
le prix du m?, le deal se chiffre &
4,8 millions d‘euros. Sur la zone
du Plessis, qui accueille déja Jan-
neau Menuiseries (un des plus
gros employeurs de la com-
mune), d'autres entreprises de
taille plus petite vont s'implanter,
comme un logisticien de Saint-
Julien (transports). Avec I'arrivée
de Goodman, il resterait & peine
20 ha disponibles & la commer-
cialisation sur le parc d'activités
lorousain.

Vincent Malboeuf




Divatte-sur-Loire

Bieres et potes accueille les amateurs de mousse

@ BIERES ET pestest

BAR A BIERES

Alexandre Laissus a ouvert son bar a biéres mardi. Le lieu séduit déja les amateurs

de bornines bieres.

Vitrine

Installé au 7, rue Pasteur, Biéres et
potes vient d'ouvrir ses portes. Blan-
ches, brunes, ambrées ou aromati-
sées, I'enseigne propose plus d'une
centaine de biéres a sa carte, dont
cing sont servies en pression.

"Ala téte de la boutique, le Divattais
Alexandre Laissus. A 47 ans, 'ancien
barman renoue avec le métier. Con-
forté par une étude de marcheé
encourageante et avec le soutien
d’Initiative Loire-Atlantique, Alexan-
dre lzisse son poste dans l'informati-
que pour se lancer dans l'aventure.

« J'avais envie de créerun lieu con-
vivial et festif dédié aux amateurs de

R
| CRED(T £HOTO . OUEST-FRANCE

bonnes biéres, assure le gérant.
L’objectif est de faire découvrir des
produits qui sortent des sentiers
battus et de mettre également en
avant des biéres locales. »

Le bar est équipé d'un grand écran
pour animer fe lieu. « Actuellement,
nous diffusons les matchs de foot-
ball. Plus tard, le lieu pourra
accueillir des concerts. »

Biéres et potes, 7, rue Pasteur, La
Chapelle-Basse-Mer. Horaires : du
lundi au vendredi de 11 h a 14 h et
17 h a 21sh, jusgu'a 23 h le jeudi et
vendredi. 10 h a 23 h, le samedi. Fer-
me le dimanche.




Vallet

Expo-ValI’2019 sous le signe de la Belguque

Les membres du bureau d’Expo-Vall' ont vahdé ie theme de la Belgique pour Ia

7 1e édition en mars prochain.

Le comité d’ordanisation d'Expo-Vall’
ne connait pas la tréve estivale. Il pré-
pare déja la 71e édition des 15, 16 et
17 mars prochain. Le theme de la Bel-
gigue proposeé par la commission ani-
mation, conduite par Jean-Louis Bar-
ré, a été validé par le bureau, jeudi
soir. « Les domaines culturels et éco-
nomiques doivent étre les moteurs
des animations a développer lors

d’Expo-Vall’2019. Le partenariat des’

Chevaliers bretvins a Bruxelles est
en cours de réalisation.» -

En paralléle, un autre groupe plan-
che sur le volet de la foire commercia-
le, sous la houlette de Maurice Poila-
ne. « Notre projet est de’communi-

| CREDIT PHOTO : OUEST-FRANGE

quer sur le numérique. On doit

s’engager sur cette démarche qui
répond a l'activité des exposants. »
Les bénévoles en charge du dossier
lancent un appel pour étoffer leur
équipe. Elle-est composée, actuselle-
ment, de Jean-Yves Derouet, com-
missaire au plan et de deux nouveaux
membres : Florent Gouleau et Clau-
de Philion. '

Une nouvelle organisation se met
également en place. En attendant
I'élection du mois de décembre,
Jean-Michel Hallereau, président
démissionnaire, 'Joél Charpentier et
Frangoise Aubron, vice-président,
vont travailler ensemble.
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Divatte-sur-Loire

Une enseigne de sports s'ouvre au Val Fleuri 2

Sébastren Billaud, 41 ans, etFranccus Amot 39 ans, ouvrent Ieurensergne

de sport fe 16 aout.

Sébastien Billaud et Francois Alliot
sont dans les starting-blocks, leur
enseigne Sport 2000 ouvrira ses por-
tes le 16 ao(t prochain, dans la zone
commerciale du Val Fleuri 2,

Le magasin proposera a la vente
des vétements sportifs de marque,
des éguipements et accessoires
sportifs. « Notre offre évoluera bien
s@r en fonction de la demande loca-
le. Nous souhaitons également
développer des partenariats avec
les associations sportives », preci-
sent les deux gérants.

Avec une expérience dans le com-
merce de sport pour l'un et ancien
acheteur dans la grande distribution
pour l'autre, les deux amis d’enfance,

| Crgor PHATD: OUEST-FRANCE

passionnés de sport, sont désormais
préts pour écrire leur propre aventure.
« Nous répondons a une vraie
demande sur le secteur, 'ouverture
du magasin est trés attendue .»
Quatre salariés qualifiés ont 6té
recrutés pour répondre a la clientéle.
« Nous recherchons encore un con-
seiller magasin pour compléter
I'équipe en place. Nous ouvrons
également des postes pour veniren -
renfort sur les vacances scolaires et
week-end, des contrats étudiants

également ».

Contact. Tél. 06 80 08 27 03 ou
recrutementsport2000divat-
te@gmail.com




L'entreprise Divatec soutenue

par la Région

Loire-Atlantique/Divatte-sur-Loire. Dans le cadre de
« Pays-de-la-Loire Conseil », dispositif qui vise a faciliter le recours
des petites et moyennes entreprises aux services de conseillers exté-
rieurs qui les accompagnent, la Région vient d'accorder 337 509 €
de subventions a 37 entreprises implantées dans les Pays-de-la-Loire.
Parmi les entreprises aidées, 17 se trouvent en Loire-Atlantique. Et
une seule dans le Vignoble nantais. La société Divatec Sasa, basée a
Divatte-sur-Loire et spécialisée dans I'installation de matériel agricole
pour les cultures, a recu une subvention de 7 000 €
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LES OBJETS DE L’ETE (3). Royal Mer, la marque spécialiste de la maille, veut amener la mer a la ville

Le pull marin made in La Regrippiére

Surunilot industriel aumilieu
des vignes a La Regrippiére,
une PME fabrique des pulls
marins depuis 1946.

a chanson ) ne dit pas

si « le p tit pull marine

tout déchiré aux
coudes » de Serge Gains-
bourg, qu‘lsabelle Adjani
«n'a pas voulu recoudre », a
été tissé dans l'atelier de
production Royal Mer, a La
Regrippiére.
Ce que l'actualité dit par
contre de Royal Mer, c’est
que le goiit prononcé des
Japonais et des Coréens pour
les vétements made in
France, est un des facteurs
afort potentiel de croissance
pour les bénéfices de la PME.
Une bonne nouvelle puisque
I'entreprise ancrée dans le
vignoble nantais depuis
1946, a failli sombrer en
2016.

« En France, moins
dedix entreprises
savent faire ce que
Ponfaitici »

En premiére ligne de cette
remontée fragile mais
constante depuis 2017, le
pull marin. « Historiquement
ce sont les pulls des pécheurs,
des cétiers », illustre Hervé
Coulombel, « en tout cas en
Bretagne, sur les cétes de la
Manche et celles de I'Atlan-
tique nord... y compris I'été
car les soirées peuvent étre
fraiches... ». Le président de
Royal Mer sourit : « Pas cette
année, on est d‘accord ! ».

Le pull marin est la référence
du savoir-faire originel de la
marque : le travail de la
maille sous toutes ses cou-
tures. Un fondamental qui
s'est effiloché au fil des ans.
Alors, quand en 2016 Hervé
Coulombel rachéte la PME

mal en point, il la recentre
sur son ceeur de métier etle
savoir-faire de ses salariés :
la maille. « Moins de dix
entreprises en France sont
capables de faire ce que I'on
fait ici ».

A La Regrippiére, au milieu
des rangs de melon de Bour-
gogne (le cépage du musca-
det), les salariés inventent
de nouvelles boucles, de

nouvelles mailles et de nou-
veaux motifs. Ils sont testés
sous la houlette des styli:

A

Hervé Coulombel, président de Real Stamm, a racheté l'usine et le savoir-faire de Royal Mer en mars 2016. photo Po-Nathabie Bovrreau

quatre jours, puis lavées.
« Cela évite les retraits post-
achat : les hes ne rétré-

qui ont déja la téte dans la
saison été 2019. Les 28 ma-
chines a tricoter plus ou
moins serré, produisent
ensuite les bandes de tissus
qui pour beaucoup devien-
dront des pulls marins.

Les bandes de tissus sont
ensuite mises au repos

Visites des ateliers de Royal Mer

Magasin d’usine. lisuffitd'étredix personnes
curieuses d'apprendre et de voir comment on fa-
brique un pull marin ; comment les fils s'entre-

de gilets, de vestes, d'étoles, de polos, de débar-
deurs...Quede lamaill des couleur:

cissent pas de 5 centimétres
au premier lavage chez le

En 2008, Royal Mer réalisait
encore 3,6 millions d'euros
de chiffres d‘affaires. Mais
plus que 2,2 M€ en 2016.
«Il fallait repenser le modele

client ! ». P assem-
blé, le tissu devient pull.
Controlé sous toutes les cou-
tures, conditionné, livré...
Hervé Coulombel fait 1'ar-
ticle : « Plusieurs modeéles a
vendre dans notre e-bou-
tique : de 109 €, le Cancale ;
a 135 €, I'officier Gregor ».

Ex-patron, nouveau salarié
Un savoir-faire unique donc
b p de main-d’ceuvre

etdesmotifs du plus classi

croisent ; les

Et des prix ar parmi ces milliers d'ar-

cousent,

L'atelierde fabri-

tion de Royal Mer prop aux

ades groupes de dix personnes, Visite qui s'achéve
par le magasin d'usine:1300 m? de pulls, derobes,

ticles de toutes tailles, y compris trés grandes, il y
a des soldes a foison. Du lundi au vendredi, de 9 h
a12hetdel4hal7h45;samedide9hai2h30.
Tél.: 02403369 20. Fermé du 28 juillet au 11 aolt.

qualifiée d’ou l'intérét de

_ développer I'export, en par-

ticulier en Asie : « Certifié
made in France, un pull se
vend le double au Japon ».

7

que ».
Résultat : un savoir-faire
unique sauvegardé et plu-
sieurs dizaines d’emplois,
dont celui de Patrick Mori-
niére, 'homme a qui Hervé
Coulombel a racheté Royal
Mer. Il en est aujourd’hui le
directeur technique. « II est
ravi de revenir a son vrai
meétier », confie Hervé Cou-
lombel. « C'est sa grand-mére
qui a créé Royal Mer en
1946 ».

Jean-Pascal Hamida

©Pull Marine, de Serge Gainsbourg,
et lsabelle Adjani, 1983.




Conditions de travail :
le maraichage s’adapte

Jean-Luc Olivier a da s’adapter aux fortes chaleurs de I'été.

A Saint-Julien-de-
Concelles et Haute-Gou-
laine, le Groupe Olivier
produit des tomates et
des concombres. Sur

19 ha, ce sont 200 em-
ployés qui travaillent sous
les serres durant 1'été.
Avec les fortes chaleurs
actuelles, Jean-Luc Oli-
vier, dirigeant du groupe,
explique comment il a
repensé les conditions de
travail sous les serres.

L'Hebdo de Sévre et Maine.
Comment vous adaptez-
vous aux fortes chaleurs

actuelles ?

Jean-Luc Olivier. Les jour-
nées commencent plus tot dans
les serres, a 6 h 30, et se ter-
minent a 14 h 30. Je demande
a chacun des employés d'ame-
ner de grandes bouteilles d'eau,
c'est important. Quand on recoit
les jobs d'été, je leur dis de bien
s‘alimenter le matin avant de
venir travailler. Il faut se coucher
tbt, mais ce n'est pas facile en
ce moment avec cette chaleur.

Avez-vous mis en place
certaines nouveautés pour
améliorer vos conditions de
travail ?

Nous faisens réguliérement
des tours d'eau pour remplir les
bouteilles. Cette année, nous
avons amené des jerricans d'eau
potable dans les allées. Pour la
premiére fois, nous avons mis
des vaporisateurs a disposi-
tion des salariés qui travaillent
en haut des plantes, et c'est
apprécié. Mais il ne fait guére
plus chaud dans les serres qu'a
I'extérieur. Car la plante apporte
del'humidité. Le taux d'humidité
est important, c'est ¢ca qui est
difficile a supporter. Nous avons
également un systéme d'arro-
sage sur les serres pour réduire
la chaleur.

Quel est I'impact de cette
météo sur vos cultures ?

On peut dire que c'est un
mois de juillet exceptionnel.
Cette chaleur améne a une
belle qualité de fruit, mais elle
a aussi quelques défauts. Les
températures ne diminuent pas
la nuit, et la plante n‘aime pas
¢a. En plus, quand le temps est
sec, les bourdons visitent moins
les fleurs. On a donc augmenté
le nombre de ruches dans les
serres.

Propos recueillis par
Pierre-Alexandre Aubry




rourisme. Début de saison difficile au zoo

La saison touristique

ne devrait pas étre

aussi bonne que celle de
2017. Apres quatre mois
d’activités, il manque

10 000 visiteurs au parc
animalier de La Boissiére,
pénalisé par un début de
saison freiné par le mau-
vais temps de juin et... la
Coupe du monde.

La Boissiére-du-Doré.
Le mois de juillet « pas bon »
suit un mois de juin et un début
d'été « mauvais partout ». A
I'instar des autres sites touris-
tiques, le zoo de La Boissiére-
du-Doré a vu la saison démar-
rer tardivement. « C'est I'effet
Coupe du monde. L'événe-
ment a tout décalé », explique
Sébastien Laurent, directeur du
parc animalier. Le premier site
touristique du Vignoble nantais
avait fait sa meilleure saison en
2017, endépassant les 150 000
entrées, « avec les gratuits »,
préase le responsable.

« Conjonction
d’événements »

La Coupe du monde n'est pas
la seule explication de la baisse.
« Il'y a une conjonction d‘évé-
nements », reconnait Sébastien
Laurent. La premiére est liée a la
météo. Avec les orages de juin,
les seaux d'eau tombés sur le
zoo ont fait fuir les visiteurs.

L'autre raison est calendaire.
Les ponts tombés pendant les
vacances scolaires ont fait perdre
5 000 entrées. Résultat a fin juil-

Le directeur, Sébastien Laurent, d
animalier de La Boissiere-du-Doré.

let, « il manque 10 000 visi-
teurs », précise Sébastien Lau-
rent. Un écart qui sera difficile
a combler d'ici la fin de saison.

Bonne nouvelle en revanche
concernant les quatre lodges.
L'offre d’hébergement insolite,
perché en plein cceur de 13 sa-
vane, continue de faire le plein.
« Au 23 juillet, on a enregis-
tré 400 réservations faites et
a venir. Il manque une quin-
zaine de nuitées par rapport
al'an dernier. Les réservations
se font souvent a la derniére
minute. On constate que cela
devient un achat d'impul-
sion », note le Boissiérien.

Un directeur de parc animalier
qui a décidé de faire une pause
sur le village. L'investissement
de construire de nouveaux

evant la voliére australienne, dernier aménagement du pa

lodges a été repoussé a une
date ultérieure. Cela ne signi-
fie pas que le zoo stoppe tout
ameénagement. Apres la voliere
australienne de 1 300 m’ et
plus de 200 000 € d'investisse-
ment qui accueille cette saison
huit espéces, 'équipe réfléchit
déja au futur aménagement de
I"enclos des panthéres noires.
« L'espace sera six fois plus
grand, avec un systeme de
grotte qui permettra d'obser-
ver les animaux. Le projet est
prévu pour I'hiver prochain »,
détaille Sébastien Laurent.

Nouveaux
recrutements

Le directeur a recruté trois
nouvelles personnes pour la
saison : deux saisonniers pour

I"accueil et le spectacle des
oiseaux et un poste permanent
de paysagiste. « C'est le résul-
tat direct de la réduction de
la TVA a 5,5 % sur les billets
d'entrée », explique le direc-
teur du zoo. En contrepartie de
la baisse accordée au 17 janvier
dernier, I'Association frangaise
des parcs zoologiques, qui ras-
semble une centaine de sites,
s'était engagée a embaucher.
« Six mois plus tard, ce sont
374 postes en CDI qui ont
été créés dans I'Hexagone »,
précise Sébastien Laurent qui a
aussi augmenté les salaires de
7 Y%. Leffectif du parc anima-
lier du Vignoble nantais arrive
aujourd’hui a 35 personnes.

Hervé Pavageau




© DIVATTE-SUR-LOIRE. La brasserie « Trompe souris » remporte trois prix

Prlme e l’orlgmallte

La brasserie voit son travail
de recherche et développe-
ment reconnu et récompen-
sé.

ntoine Bouyer a

transformé les ins-

tallations viticoles

de son grand-pére
en brasserie début 2001. Il
y a quelques semaines,
I'équipe de la brasserie cha-
pelaine « Trompe souris »,
composée de neuf personnes
pour cet été, a appris que
trois de ses produits avaient
été primés lors d“un concours
mondial de bieres organisé
au Portugal.

Ces trois médailles
contribueront
alanotoriété

des produits

Les produits sont disponibles
dans 600 points de vente,

essentiellement situés en_

Bretagne. L’entreprise
compte profiter de ses deux
médailles d'argent pour la
« Rousse bio » et la « Vieille
tour », et de sa médaille de
bronze pour la biére au pi-
ment pour se développer,
dans la région parisienne par
exemple,

————  ——e - TS

. » " e .
Antoine Bouyer, gérant de la brasserie, présente ses prodults médaillés lors d'une compétmon mondiale

Le travail récent surle dessin
de la bouteille témoigne de
la volonté de se développer
de l'entreprise chapelaine.

Méme s'il est un peu tot pour
savoir ce que leur a apporté
ces médailles en termes de
notoriété, le gérant se dit

« content de cette reconnais-
sance des professionnels qui
va forcément amener du
public ».




BVALLET

roisirs. L'Harmonie de Vallet
a « un probléme de recrutement »

LHarmonie lance un
appel pour étoffer ses
effectifs aupres de
musiciens confirmeés. La
passerelle avec I'école
municipale de musique
fonctionne moins bien
qu'il y a quelques années.

« Cing départs sont an-
noncés. De quarante-trois
éléments on va se retrouver
a trente-huit. On n'a pas
de candidature en vue »,
explique Jean Pineau, I'un des
piliers ce la phalange culturelle.
Bref, « On a un probléme
de recrutement ». Que se
passe-t-il 2 « Aprés leur for-
mation a |'école municipale
de musique, une partie des
éléves poursuivait leur acti-
vité a I'Harmonie. Mais pour
la seconde année consécutive,
personne nes‘est manifesté »,
observe Jean Pineau.

Ces derniéres annees |école
municipale de musique a ouvert
prés d'une dizaine d'ateliers et
d'ersembles musicaux. Ils se pro-
duisent en public, notamment
pour I'animation des manifesta-
tions en Pays valletais. « Cette

évolution n’est pas propre a
I'école de musique de Val-
let. C'est le lot désormais de
toutes les structures similaires
de formation dans le domaine
musical. » Le fait que le niveau
de prestation de I'Harmonie n'ait
cessé ces derniéres d’augmen-
ter en qualité peut, également,
interpeller les envies des postu-
lants.

Un appel lancé

Alors oui, I'Harmonie ne veut
pas mourir aprés 115 années
d’activités | « On lance un
appel auprés des musiciens
qui ont I'expérience et la pra-
tique de cinq années d'instru-
ment et plus. Notre invitation
s'adresse a tous les pupitres
d’harmonie. L'ambiance est
vraiment conviviale », souligne
Jean Pineau.

Par ailleurs, les grandes lignes
du programme de |'Harmonie
pour la saison 2018-2019 sont
établies. La formation dirigée par
Florent Abadie participera aux
cérémonies du centenaire de la
fin de la Grande Guerre a Mou-
zillon le dimanche 11 novembre
prochain. Elle sera, ensuite, au

L'Harmonie de Vallet recrute des musiciens expérimentés pour
étoffer ses effectifs.

festival des Harmonies a Mon-
taigu le 1% décembre.
L'Harmonie donnera un
concert dans le cadre de la sai-
son culturelle du Champilambart
le samedi 8 décembre. Elle par-
tagera la scéne avec le groupe
Doucha, jazz, rock et musique
de 'Est. « Le spectacle s'inscrit
dans les objectifs de I'Harmo-
nie de Vallet toujours préte a
explorer de nouveaux rivages
artistiques et musicaux. C'est

I’aboutissement d'un travail
réunissant musiciens ama-
teurs et professionnels au-
tour d'arrangements de leur
répertoire », présente Isabelle
Driguez, directrice culturelle de
la Ville. 'Harmonie sera a nou-
veau en concert au Champilam-
bart en avril.

= Contact : Florent Abadie,
tél. 06 13 1503 07.




BLA CHAPELLE-HEULIN
commerce. L'épicerie ferme ses portes

Liépicerie de la rue Aris-
tide-Briand a décidé de
cesser son activité. Apres
trois semaines de congeés,
la boutique n'a rouvert
en aoiut que pour liquider
ses invendus. Créé en
2009, ce commerce de
proximité avait pourtant
réussi a trouver son
rythme de croisiere. Pour
ses gérants, Ulysse Gérin
et Céline Sauzeau, « tout
a changé depuis qu'on a
décliné notre transfert
dans le futur péle com-
mercial ».

La commune de 3 300 habi-
tants n'a plus de supérette sur
son territoire. Ulysse Gérin et Cé-
line Sauzeau ont décidé de tirer
le rideau de leur épicerie. Une
résolution qui a surpris plus d'un
habitant qui a apercu le panneau
« fermeture définitive » sur la
porte d‘entrée et |la photo sur
les réseaux sociaux. « Depuis
avril, la réflexion a mari. Nous
constations une forte baisse
de la fréquentation depuis
le début d’année. Le chiffre
d’affaires dégringolait. Nous
avons tranché a notre retour
de congés. Nous ne voulions
pas plonger dans le rouge »,
indique Céline Sauzeau, comp-
table de formation.

A I'heure du réapprovision-
nement du magasin, I'évidence
s'est faite. Le couple n‘a pas
attendu le redressement judi-
ciaire. « D'autant que début
septembre, la rue sera fermée
pour 8 mois pour des travaux.
Cela nous aurait achevés »,
indique le couple la mort dans
|'ame. Le magasin reste ouvert
quelques jours en aolt pour
brader ses invendus : -30 % le
samedi 11 ao(t et 40 % si be-
soin le 25 aoGt. Une rentrée de

trésorerie qui permettra de payer
I'ensemble des fournisseurs.
« Nous ne laisserons aucune
dette. Nous y tenons. Quitte
a faire un prét ».

Déception
et amertume

Des gérants qui gardent un
go(t amer de cette fin d‘aven-
ture. lis avaient bravé les obs-
tacles des premiéres années. Les
plus difficiles. Ainsi que ceux de
|'emplacement - une rue com-
mercante étroite avec peu de
stationnements - et du local
- un petit 23 m2. « On avait
misé sur le circuit-court en
s‘approvisionnant un maxi-
mum chez des producteurs
locaux, le plus souvent en
agriculture raisonnée. En al-
lant au MIN (marché d'intérét
national) chercher d’autres
produits frais un a deux fois
par semaine. En organisant
diverses animations (vente
d’huitres...) ». Un couple qui
tient également a remercier leur
fidele clientéle pendant cette
décennie.

Une formule qui avait trouvé
ses adeptes. Si madame avait
conservé un trois quart-temps
dans un cabinet pour assurer les
arriéres, son conjoint avait réussi
2 se dégager un revenu de cette
activité. « Il fallait toutefois
se battre. On était plus a 80
heures de travail par semaine
que 35, mais la satisfaction
des clients, de proposer des
produits de qualité com-
pensaient, » indique Ulysse
Gérin qui réfute avec les efforts
consentis le qualificatif d'épicerie
« de dépannage ». « On était
une épicerie a part entiére, »
insiste-t-il.

La déception est donc for-
tement présente aujourd'hui.

L 4

L'Epicerie de la rue Aristide Briand a fermé ses portes fin juillet.

Le couple ne comprend pas
vraiment la baisse de la fré-
quentation du magasin. S'ils ne
veulent pas créer de polémique,
ils notent que celle-ci corres-
pond a leur décision de ne pas
rejoindre le futur péle commer-
cial de |'autre coté de I'église, le
long de la rue André-Ripoche,
comme I'ont fait par exemple le
bar-tabac et un salon de coiffure.
Un projet d’habitant et de com-
merces lancé par la mairie dans
le cadre du réaménagement du
centre-bourg. Aprés avoir été

tentés par un 120 m2, ils ont
dad refuser fin 2017. « Financié-
rement, cela ne passait pas »,
explique Céline Sauzeau. « Le
colt de I'aménagement de
la cellule était trop élevé ».
« A partir de ce moment, on
nous a tourné le dos », lance
Ulysse Gérin, sans en dire plus.
Dépité, il va rechercher un autre
travail. Sa compagne va conti-
nuer comme comptable a temps
plein. Quant au local, la pro-
priétaire devra trouver d'autres
locataires.

Jean Teurnier : « Pas prévenu »

Interrogé, le maire, Jean
Teurnier, a été, comme beau-
coup de concitoyens, « a été
surpris par cette fermeture
précipitée ». « Je savais le
commerce en vacances. Je
n‘avais pas été en revanche
informé qu’il ne rouvrirait
pas. On m’a envoyé une
photo de la devanture.
C'est comme ¢a que je lai
appris, » indique-t-il, igno-
rant les conséquences de cette
décision. « lls évoquent une
dégradation du chiffre d'af-
faires ? Je ne sais pas si C'est
la seule raison. Il est fort
possible que la population

n‘ait pas compris leur aban-
don de se déplacer dans le
nouveau pole commercial ».

Un espace mélant égale-
ment de ['habitat qui devient
réalite.

« Une inauguration est
prévue le 21 septembre,
indique-t-il. Les 18 loge-
ments sont tous occupés.
Les cellules commerciales
sont en passe de |‘étre. La
coiffeuse, les esthéticiennes,
la fleuriste, la pharmacie et
le bar-tabac sont en place. Il
ne reste plus que la boulan-
gerie qui doit déménager
fin septembre ou début oc-

tobre dont il faudra trouver
une solution pour le pain
durant cette période ».

Une supérette
début novembre ?

Et quid d’une surface ali-
mentaire ? « Il y aun local de
126 m? qui attend toujours
d’éventuels gérants. On est
en contact avec quelqu‘un
et une enseigne. A 95 %
cela devrait se faire. L'em-
ménagement pourrait avoir
lieu début novembre. Dans
I"attente de cette ouver-
ture, il n'y aura qu‘’un peu

d‘alimentaire a la bouche-
rie-chatrcuterie », informe
Jean Teurnier soulagé que ce
projet de réaménagement
du bourg soit terminé. Une
douzaine d'années aprés les
premiéres discussions. Reste-
ront toutefois les travaux de la
rue Aristide-Briand. Huit mois
a partir de la rentrée : pour
supprimer les stationnements
dans cette rue, afin d'élargir
les trottoirs. Une rue qui sera
vidée de guasiment tous ses
commerces. Tous, sauf la bou-
cherie-charcuterie. Ses clients
seront priés de se stationner
prés de la mairie.




econome. LES Cigarettes électroniques trouvent
leur liquide a Beausoleil

Depuis une semaine, une nouvelle entreprise est implantée sur la zone Beausoleil de Saint-Julien de Concelles. Il s’agit de Lips
France, laboratoire spécialisé dans la fabrication de e-liquides pour cigarettes électroniques. Des emplois sont prévus cette année.

Saint-Julien de
Concelles. Depuis bientot
S ans, I'entreprise Lips France
fabrique des e-liquides destinés
4 étre vendus dans les tabacs et
les magasins spécialisés en ciga-
rettes électroniques. implanté a
Erbray, prés de Chateaubriant, le
laboratoire a décidé de déména-
ger pour venir s'installer dans la
zone Beausoleil, 4 Saint-Julien de
Concelles. Ce nouvel emplace-
ment permet ainsi a l'entreprise
d'agrandir ses locaux, qui étaient
devenus trop exigus.

Une entreprise
qui recrute

Un choix qui fait suite au tra-
vail réalisé par la communauté
de communes de Sévre et Loire :
« Elle nous avait beaucoup ai-
dés pour trouver des locaux
au départ. Car lorsque nous
sommes arrivés de Paris, nous
avons commencé notre acti-
vité au Loroux-Bottereau »,
raconte Cédric Merino-Rio-
cher, gérant de I'entreprise Lips
france. « On apprécie le sud
Loire. Aujourd‘hui, les clients

Le laboratoire Lips France vient de s'ii

viennent voir notre labora-
toire et c'est désormais plus
simple car nous sommes a
proximité de Nantes », sjoute-
til.

Lips France évolue aujourd’hui
dans un secteur d’activité trés

dans ses

concurrentiel et entend se déta-
cher par une signature gustative
« trés élaborée », notamment
grace a |'expérience de parfu-
meur de son dirigeant. En plein
développement, le laboratoire
Lips France tourne a plein régime

locaux.

tout |'été dans ses locaux, flam-
bant neufs de 1 500 m2. D'ici la
fin du mois, I‘entreprise va em-
baucher et comptera 15 salariés
en tout. Cédric Merino-Riocher
compte encore recruter 2 ou
trois nouvelles personnes d'ici

fin 2018. « Nous développons
notre marché sur 'internatio-
nal et cela demande une per-
sonnalisation des produits. Ici,
nous avons plus de place pour
entreposer nos marchandises,
mais aussi pour produire »,

explique-t-il.

En effet, Lips France vient
d'investir dans de nouvelles
machines, plus grandes, ainsi
qu‘une nouvelle ligne de pro-
duction.

P-AA

Beausoleil en
chi

- 40 entreprises déja
implantées

- 2 ha disponibles sur une
surface totale de 30,5 ha
- 22,35 €le m2 pour la
partie Beausoleil 3, la
plus récemment amé-
nagée




B DIVATTE-SUR-LOIRE
tconomie. Une nouvelle enseigne de sport
arrive au Val fleuri

Cet été, un magasin de
sport vient compléter
I'offre commerciale déja
présente au Val Fleuri.
Rencontre avec Fran-
cois Alliot, un des deux
gérants de I'enseigne
Sport 2 000.

« Je me rendais compte
qu'il y avait des choses a faire
sur le sport sur la commune.
Au bout de 18 ans en grande
distribution, je cherchais a
me mettre a mon compte.
Lorsque nous avons eu l'op-
portunité de nous installer,
nous avons naturellement
fait le choix d'un magasin
de sport. » Titulaire d'un BTS
gestion, il s‘est associé avec
Sébastien Billaud pour ouvrir
ce magasin sous le label Sport
2 000. « C'est une entreprise
qui fonctionne comme une
coopérative. Nous bénéficions
de la charte graphique ainsi
que de la centrale d'achats
mais nous construisons l'offre
comme nous le souhaitons. »

Tous deux fans de sport,
ils ont décidé d'en cibler plus
particulierement trois, en fonc-

tion des besoins ressentis sur le
secteur : le foot, le fitness et le
running trail. 1l est vrai que la
présence du club I'Orange Bleue
a coté, est de bonne augure.

Quatre personnes
embauchées

« Nous allons aussi propo-
ser de la mode sportswear,
avec uniquement des grandes
marques », précise Francois
Alliot. « Nous ferons évoluer
I'offre en fonction des retours
clients. Rien n’est figé. »

Aprés un mois et demi de
fravaux, « ol les prestataires
locaux ont été mis a contri-
bution », comme tient a le
souligner le gérant, le maga-
sin ouvrira le 16 ao(t. Quatre
personnes, en plus des gérants,
seront embauchées a temps
complet. Une adjointe maga-
sin, deux conseillers de vente et
une hétesse de caisse qui seront
polyvalents et multicompétents.
« Nous souhaitons privilégier
un esprit familial au niveau
de I'équipe. Nous allons étre
dans un management libé-
ré. »

Reste a s'inscrire durablement

Val Fleuri a Divatte sur Loire.

dans le paysage sportif de la
commune et alentours. Pour
cela, Francois Alliot n'exclut pas
d'éventuels partenariats. « Nous
voulons étre actifs au niveau
des associations et des clubs
du secteur. » Rendez-vous
le 16 ao(t pour découvrir ces

Francois Alliot, co-gérant du magasin Sport 2 000, installé au

quelque 850 m? dédiés au sport
et a la mode sportive.

m Horaires d'ouverture : du
lundi au jeudi 9 h 30-12h 30
et 14 h-19 h 30, vendredi et
samedi 9 h 30-19 h 30




HLA REMAUDIERE

cites. Landes : 10 hectares
pour une déconnexion totale

Depuis prés d'un an, le
domaine de péche des
Landes a ouvert. Un site
a l'abandon racheté par
Stéphanie et Fabrice
Dabireau en 2011. Et tota-
lement réaménagé. Un
gite de 8 places accueille
les touristes dans un envi-
ronnement des plus repo-
sants. Il est également
possible de participer a
des journées de péche en
groupe ou de seulement
louer la salle.

« Un réve de gosse ». C'est
ce qu'a réalisé Fabrice Dabireau.
Dans ses souvenirs, ses dessins
d'enfant partaient déja trés sou-
vent d'une maison avec un plan
d'eau devant. « J'exprimais si-
rement ce que je voulais plus
tard », sourit celui qui a grandi
au bord du marais de Goulaine,
suivant son pére, avec ses fréres,
pour des parties de péche et de
chasse incalculables. Un amou-
reux de la nature.

Le croquis d’antan est donc
devenu réalité. Grace a de la
patience, de la persévérance et
des efforts sans faille, il a mis du
temps a trouver I'espace idéal.
« On a cherché pendant deux
ans », indique sa compagne qui
a tout de suite adhéré au projet.

Son trésor se trouvait 3 La
Remaudiére, dans le secteur
des Landes, prés du carrefour
des Touches, ol se cOtoient 5
étangs. Seul hic, la propriété
est séparée par un chemin
communal. « Ce qui posait un
souci pour la tranquillité. 1l
a donc fallu procéder a des
démarches administratives
pour réunir les 10 hectares en
un seul tenant », se rappelle
Fabrice Dabireau. Ce qu'accep-
teront finalement |'ancienne
municipalité et la Safer.

Un chantier de taille
S'ouvre alors un autre chan-
tier de taille : celui du réamé-
nagement. Le site est asphyxié
par les herbes hautes, les berges
des étangs sont abimées par des

>
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Stéphanie et Fabrice Dabireau sur Ia terrasse du gite qui domine un étang, avec les salles réno-

vées en toile de fond.

arbres mal placés, et les bati-
ments qui rappellent le passé
guinguette des lieux ont besain
d'une colossale réhabilitation.
A cela, le menuisier-charpen-
tier construira une grande
maison en bois. 180 m?* habi-
tables construits de ses propres
mains. De quoi occuper tous ces
maigres temps libres depuis six
ans. Pour un résultat impression-
nant. « Pour l'anecdote, j'ai
récupéré 30 stéres de bois de
ce grand nettoyage, » sourit-il.

Gites de 8 chambres
Toutefois, I'idée n‘était pas
que de créer son cocon fami-
lial, mais d'en faire profiter les
autres. Le domaine de péche
des Landes est un gite de 8
places pour passer deux, trois,
voire plus de jours en famille ou
entre copains, « |l y a quatre
chambres, des sanitaires et
un salon-cuisine », détaille le
couple qui a tout remis a neuf.
Un batiment qui posséde
une terrasse en bois dominant

un des étangs, sur laquelle se
leve le soleil. « Depuis un an,
on a enregistré une trentaine
de réservations. Essentielle-
ment des week-ends. Par
des familles, entre amis ou
méme pour un enterrement
de vie de gar¢ons », précise
le couple. « Tous nous ont dit
avoir déconnecté. Tant mieux
c'est le but. Dailleurs, je ne
change méme plus les piles
de I'horloge de la cuisine. Elle
est restée sur 14 h 15. Et per-
sonne n'y trouve a redire »,
compléte Stéphanie.

Salle a louer, péche a
la journée

Pour les plus locaux, il est
aussi possible de participer 3
une partie de péche en groupe
a la journée. « Il faut étre
minimum 5 », précise le pro-
priétaire qui a généreusement
empoissonné les plans d'eau. Par
contre, ici c'est la péche spor-
tive qui est privilégiée. « Que du
No-kill. On remet le poisson

al'eau ».

Enfin, le couple met aussi les
seules salles en location pour la
journde ou la soirée. Deux pibces
pour 250 m?. Ce qui, dans le sec-
teur, n'est pas un fuxe. Une sert
de réception pour manger, voire
danser. L'autre est plus dédiée
aux jeux avec biflard, baby-foot,
table de ping-pong, jeux de pa-
lets, de fléchettes et méme un
terrain de pétanque. Idéal pour
des anniversaires, cousinades et
autres fétes de famille ou entre
amis. « La jauge est de 50
personnes », indique Fabrice
Dabireau. Le réve d'enfant sert
aujourd’hui & amuser et a dé-
tendre les grands.

= Domaine de péche

des Landes, contact :

06 86 64 11 85. Les tarifs
sont consultables sur le site
internet : www.pechesdes-
landesd4.fr.

Laurent Fortin




Vignoble

rournitures. Une rentrée a moindre coat
avec |I’'Ecocyclerie

,, a

L'Ecocyclerie du Vignoble
nantais lance sa vente
spéciale rentrée ce
samedi 18 aofit.

Vallet. La rentrée scolaire
approche & grands pas, et avec,
I'achat des fournitures scolaires.
Un budget non-négligeable qui
atteignait en moyenne les 200 €
en 2017, pour équiper un enfant
qui rentre en sixieme. C’est dans
ce cadre que |'Ecocyclerie lance,
des ce samedi 18 aoit, sa vente
spéciale rentrée scolaire.

En valorisant des objets inuti-
lisés, I'Ecocyclerie propose ainsi
un panel de matériel a petits
prix. « C'est de la seconde
main, de la valorisation. On
fait du déchet un trésor »,
explique Nathalie Lageyre, res-
ponsable de |'Ecocyclerie du
Vignoble nantais.

Du mobilier pour
les étudiants

Depuis sa naissance en 2015,
ce lieu de collecte et de vente
permet, notamment aux petits
budgets, de s'équiper en faisant
de bonnes affaires, grace a des
objets qui ont &té remis en valeur
par les bénévoles et les salariés
de cette boutique solidaire. Sacs
a dos, fournitures, mobilier de
travail... Des écoliers aux étu-
diants, tout est prévu.

En effet, de nombreux mobi-
liers de bureau seront proposés
pour les jeunes qui démarrent
leur vie d'étudiant et qui sou-
haitent aménager leur apparte-
ment sans se ruiner. « On peut
s'équiper pour pas cher. On a
des ordinateurs pour moins

—
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L'équipe de I'Ecocyclerie a collecté de nombreux équipements pour la rentrée.

de 80 € A 30 €, c'est le prix
moyen de nos bureaux. On
peut trouver plein de petits
meubles fonctionnels », in-
dique Nathalie Lageyre.

En paralléle, Pat’'Mouille,
entreprise d'insertion de Vallet,
proposera également dans ses
locaux des vétements pour le
sport. Car la rentrée est aussi
synonyme de reprise d'activités
sportives pour les jeunes. Durant
cette vente qui devrait s'étaler
jusgqu’a début octobre, les plus
jeunes pourront trouver leur
blouse, cartable ou Bescherelie.
« Il y a une alternative au
neuf. On n'est pas obligé de
payer cher », explique Aline Du-
vivier, directrice de Pat’Mouille.

Les articles de vacances vont ain-
st laisser place a la rentrée sco-
laire dés le 18 aolt. Les parents
retardataires ou a la recherche
de bonnes affaires sauront y
trouver leur bonheur.

Pierre-Alexandre Aubry

lls recrutent

u Ecocyclerie du Vignoble
nantais : 14, Bd de I'Indus-
trie, ZI Dorices a Vallet.
QOuverture les mercredis de
14 h 30 2 18 h et les samedis
de9h30a12h30etde

14 h 30 a 18 h. Renseigne-
ments au 02 40 43 28 55.

Acteurs économiques & finalité sociale, Pat'Mouille et 'Eco-
cyclerie recherchent des personnes en employé de blanchis-
serie et des vendeurs (ses) en articles d'occasion et écorecy-
cleurs. Les personnes doivent étre sans emploi et éligibles au
contrat a durée déterminée d'insertion (CDDI). Renseigne-
ments au 02 40 36 39 89 ou 02 40 43 28 55.
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S’équiper malin pour la rentrée, a I’Ecocyclerie
Vallet — La vente & théme « rentrée » démarre aujourd’hui. Au-dela des fournitures scolaires a prix
mini, 'Ecocyclerie propose du petit mobilier et de quoi équiper les étudiants qui emmeénagent.

On a beau nous dire qu'elle coltera
moins cher cette année (sauf dans le
primaire), la rentrée scolaire impose
immanquablement des dépenses
dont on se passerait bien.

En proposant des foumitures sco-
laires & tout petits prix, 'Ecocyclerie
du vignoble nantais a Vallet apporte
une solution pour éviter 'hémorragie
de son porte-monnaie. Classeurs,
papier, cahiers, crayons, cartables et
mobilier de bureau se dénichent a
des prix vraiment mini a partir de
samedi. ¢

Insertion

Certes, tout est d'occasion (ce que
deviendront, soit dit en passant, trés
rapidement les fournitures neuves
achetées  la rentrée...). Mais I'Ecocy-
clerie insiste sur le fait qu'acheter
d'occasion st un acte éco responsa-
ble au regard de I¥pineuse problé-
matique de la gestion et du recyclage
de nos trop nombreux déchets.

Pourguoi jeter guand on peut offrir
une nouvelle vie & certains objets 7
C'est sur cette interrogation que se
base I'action de I'Ecocyclerie, deve-
nue I'an demier une des activités de
rentreprise  d'insertion valletaise
Pat’mouitle.

Jeter ou pas ?

Placés- dans les déchetteries du
vignoble nantais, ses.conteneurs ou
locaux dédiés permettent aux parti-
culiers de choisir. Jeter dans les ben-
nes classiques pour remplir un peu
‘plus nos usines d'incinération, nos
centres de stockages de déchets ulti-
mes cu de recyclage ou blen denner,
pour faciliter I'insertion professionnak-
le et permeitre a des personnes aux
revenus modestes de trouver de quoi
s'équiper pas cher.

Cette vente & théme de la rentrée
dépasse le cadre des fournitures sco-
laires. « Nous proposons aussi du
petit mobilier et de I'électroménager
pour les étudiants qui s'installent »,

ajoute Nathalie Lageyre, responsable

technigue a I'Ecocyclerie.
Vitrine

A 'entrée de l'entrepdt, I'éguipe des
six salariés de Fentreprise et les béné-
voles ont aménagé une vitrine, un stu-
dio fictif avec les objets les plus a
méme de trouver preneurs rapide-
ment. Un siége au look sympa, une
petite table de cuisine pliante repein-

Pat’'mouille recherche des investisseurs

L'entreprise de réinsertion, basée 8,
route de la Loire & Vallet, ambitionne
d’acheter un batiment sur la Zone des
Dorices, afin de regrouper et dévelop-
per z?;ta‘aiﬁnes de s‘:g activités. Pour
cela, elle lance un appel a d'éventuels
investisseurs (particuliers, entrepri-
ses, membres de club Cigales...), &

qui elle propose-d'acheter des parts
sociales dans la future société coopé-
rative civile immobiligére qu'slie
entend créer.

Mardi 28 aoiit, réunion d'informa-
tion & 20 h 30, salie Maneyol 9, rue
Maneyol & La Chapelle-Heulin,

Dans la « vitrine » de I'entrepdt, Baptiste, réf
responsable technique de I'Ecocyclerie.

\

te par l'‘équipe, un canapé-lit, des éta-
géres rouges, des tableaux, du petit
électroménager... « Avec le stock
que nous avons, nous réameéna-
geons le coin en permanence », pre-
clse la responsable.

Fouiner

Bien évidemment, tout ce dont on
peut avoir basoin pour s'équiper ne
s'y trouve pas. |l faut fouiner dans les
rayons toujours bien rangés du
magasin-pour cemer le choix offert :
livres, hi-fi, musigué, DVD, bricolage,
déco, luminaires, meubles, brocan-
te... Et méme un coin vétements, qui

érent vaisselle, Mehdi Dbane, encadrant technique et Nathalie Lageyrs,

| GRED FHOTO: QUEST Fasvee.

met en avant des tenues de sport
pour la rentrée, et la «collection »
d’automne. « On trouve encore plus
de choix a Pat'mouille, qui dispose
d'un atelier de couture », .gjoute
Nathalie.

_Acheter & PEcocyclerie, 14, rue de
I'industrie a Vallet : samedi de 9 h 30
2412h30etde 14 h a 18 h. Le mer-
credide14h30a18h.

Donner & I'Ecocyclerie. Le mercre-
dietlesamedide9h30212h 30 et
de 14 h30 a 17 h 30. Le jeudi et le
vendredide 9h 30 a 12 h 30.

‘Corinne ARGENTINI.

L’Ecocyclerie recrute toujours

« Nous sommes intéressés pour
recevoir des candidatures », rappel-
le Nathalie Lageyre. Les six salariés
qui font tourner 'Ecacyclerie n'ayant
pas vocation a rester en permanence,
«nos équipes changent souvent,
car les salariés sont sous contrat de
quatre mois renouvelables », préci-

se Nathalie. Dés qu'un salarié retrou-

ve un emploi ou une formation, il dojt,
étre remplacé. Pour avoir acces a un

contrat & durée déterminée d'inser:

tion (CDDI), il faut &tre demandeur

d’emploi et se renseigner auprés d'un

conseiller de Pdle emploi,
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